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SUMARI O EXECUTI VO

Este | evantanento basico sobre os agregados famliares na
area peri-urbana de Mputo incidiu sobre a populaco dos
Distritos Il a VIIl da zona do G ande Maputo, tendo-se excl uido
poréemo Distrito I, ou cidade central de Maputo (i.e. a "cidade
de cinento"). Tanbém estdo excluidas as areas da zona peri-
urbana que possuem servicos urbanos conpletos, conbo seja na
Matola e Jardim A pesqui sa foi desenhada com o objectivo de
se exam nar as caracteristicas dos trés paranetros fundanmentais
do nmercado ao servico dos agregados famliares da area peri-
urbana, respectivanente trabal ho, terra e mercados fi nanceiros,
para além de fazer-se uma apreciacao de questobes inportantes
sobre seguranca alinmentar, perfis mgratoérios, caracteristicas
dos servicos a disposico dos agregados famli ares, e
i ndi cadores soOci o-denogr aficos sobre as condi coes de vida das
fam i as. Este sumari o executivo apresenta os resultados mais
i mportantes em cada um dos aspectos estudos, incluindo al gunas
observaces especificas sobre as diferencas de género nmais
pertinentes em cada area.



.
CARACTERI STI CAS SOCI O DEMOGRAFI CAS DOS AGREGADCS FAM LI ARES

A Par anet ros Fundanentai s da Anmostra

A anostra desta pesquisa integra trezentos e trinta
agregados famliares (330), correspondendo isto a um total de
2.675 individuos. Desses agregados, 57, ou seja 17 por cento,
eram chefi ados por mul heres, enquanto 273 agregados, ou seja 87
por cento, eram chefiados por honens. Apr oxi madanente 53 por
cento das mul heres chefes de agregado famliar eram vidulvas,
di vorci adas ou separadas, situaco que acentua o alto grau de
instabilidade na histéria destas famlias. Em contraste, 83
por cento dos honens chefes de agregado eram casados e possui am
as esposas presentes no agregado. Qutro indicador que exprinme
a vulnerabilidade dos agregados chefiados por nulheres €é o
bai xo nivel de educacdo das nesmas. Cerca de 44 por cento das
mul heres chefes do agregado ndo tinham nenhurma instrucéo,
enquant o que sonente 12 por cento dos honens chefes do agregado
eram anal f abet os. Cerca de trinta e seis por cento das
mul heres chefes de agregado famliar declararam Maputo cono a
sua provincia de origem enquanto para os honens chefes de
agregado Gaza apareceu cono a provincia de origem predom nante
(36 por cento). A lingua Xironga era a lingua mais anpl anente
fal ada pelas mul heres chefes do agregado, enquanto X changana
era a lingua mais frequentenente falada entre os homens chefes
do agregado.

B. Di stribui cdo das Despesas, Bens do Agregado, e Habitaco

Qutro resultado interessante € o grau rel ativanmente bai xo
da distribuico das despesas dentro dos agregados famliares.
Por exenplo, enbora aproxi nadanente 74 e 71 por cento dos
agr egados tenham  despesas de educaco e de saude,
respectivanente, sonente 7 por cento dos chefes de agregado
decl araram possuir algum tipo de divisédo dessas despesas entre
o chefe e a esposa. Entre os bens possuidos pel os agregados
famliares, os veiculos de transporte foram os nmi S escassos.
Apenas 5 por cento dos agregados decl araram possuir este tipo
de itens. Asseguir aos veiculos, os utensilios e naquinas de
costura foram os bens mais escassos, abrangendo 20 por cento
dos agregados. De um nodo geral dois tercos das casas possuiam
novei s donesti cos mai s conuns.

A associ acao entre a posse de bens famliares e o tipo de
enprego nostra que o0s agregados chefiados por honmens e com
activi dades por conta prépria, possuiam unma naior diversidade e
rel ati vamente mais caros itens donésticos, do que o0s agregados
chefiados por honens mas com enpregos no sector fornal. Pel o
contrario, o0s agregados chefiados por nulheres que possuiam
bens relativanente nmais caros eram o0s que estavam associ ados a



actividades nmais no sector formal do que no informal (i.e.,
enprego por conta propria). Isto indica, entre outras coisas,
gue o potencial de criaco de rendinmento dentro do nercado de
trabal ho, para individiduos trabal hando por conta prépria, €
consi deravel nente mai or para os homens do que para as mul heres.
Ao mesno tenpo, o0s rendinmentos dos trabal hadores por conta
propria sdo nmais altos do que os rendinmentos dos homens
trabal hando no nercado de trabal ho formal. Este assunto sera
aprofundado mais adiante, no capitulo relativo ao nercado de
t rabal ho.

Gs i ndi cadores sobre a qualidade da habitaco nobstram que 48 por
cento dos agregados noravam em casas de bloco de cinmento (ou
tijolo), sendo este o material de construcdo de qualidade nais
el evada. As diferencas de género tanbém sobressai em aqui, com
50 por cento dos agregados chefiados por honens vivendo em
casas de bloco de cinmento, enquanto apenas 39 por cento dos
agregados chefi ados por nul heres habitavam esse tipo de casas.

Quanto ao conhecinmento da situaco |egal das casas ou dos
terrenos onde residiam os agregados chefiados por nmul heres
evi denci aram conhecerem nmenos a sua situacao |egal do que os
agr egados chefi ados por honens.

C. Taxas de Fecundi dade e Mrtali dade

Fi nal nente, as dinmensdes denogréaficas da nossa anostra de
330 agregados fam liares podem ser vistas através das taxas de

fecundidade e de nortalidade infantil, estinadas através do
mét odo Brass. Foram regi stradas 846 mul heres com 12 anos de
i dade ou mais. O questionario incluiu perguntas dirigidas a
cada mul her presente no agregado, sobre o nunmero de criancas
nascidas e o nunmero de criancas falecidas. A taxa total de
fecundi dade cal culada para esta anpstra indica uma nmédia de
4.76 filhos por nul her. Este resultado é consistente com a

taxa total de fecundidade do pais estimda pelo Relatério
Mundi al de Desenvol vinento do Banco Mindial, de 1991, em 6.4
criancas por mulher; a taxa de fecundidade total da popul aco
femnina da area peri-urbana € geral nente nmenor do que a taxa
de fecundidade total a nivel nacional, visto esta Ultim ser
principal nente determ nada pelas areas rurais que geralnente
apresentam mai ores taxas de fecundi dade. Finalnente, a taxa de
nortalidade infantil (entre 0 e 1 ano de idade) da anostra
peri-urbana foi estinada em 78 Obitos por m | criancas nascidas
vivas, o que tanmbém é conpativel com os 137 o6bitos por m

habi t antes, para todo o pais, apresentados no Rel ato6rio Mindi al
de Desenvol vi nento de 1991.

1.
PERFI S DE EMPREGO E SALARI OS GERADOS DENTRO DOS
MERCADOS DE TRABALHO DOS AGREGADCS FAM LI ARES PERI - URBANGCS



No inquérito foram identificados conb econom canente
activos aproxi nadamente 94 por cento dos honmens e 87 por cento
mul heres chefes de agregados familiares. A fim de se criar os
perfis de enprego e de rendinmentos produzidos dentro das
fam lias peri-urbanas, foram tanmbém recol hi dos dados sobre o
enprego de outros adultos econom canente activos no agregado. O
tipo de enprego foi desagregado em enprego no sector fornal
incluindo enpregados pelo governo, firmas ou enpresarios
i ndi vi duai s, sust ent ados por sal ari os e ordenados, e
activi dades por conta propria.

A Rendi nent os no Sector For mal

Todos os redinentos foram codificados em contos, onde um
conto equivale a 1.000 neticais. Gs rendinentos no sector
formal variam entre o naxino de 1.000 contos por nés, para
mneiros, até um minino de 16 contos por nés, no caso de
t rabal hadores agricol as. A mioria dos rendinentos dos
trabal hadores manuai s situaramse entre 30 a 47 contos por nes,
enquant o que os enpregos dos funcionari os apresentaram sal ari os
gue variaram de 60 a 72 contos por ngs. I mporta referir aqui
gue os rendinmentos no sector formal, declarados na pesquisa a
respeito do enprego no sector industrial e de servicos, revela
gue os rendi nentos ganhos pel os homens chefes de agregado sao,
respectivanmente, 1,3 a 1,8 vezes superiores aos das mul heres
chef es de agregado.

Para se ficar com uma perspectiva internacional do perfi
destes rendi nentos, os nesnos podem ser convertidos em dol ares,
usando a taxa de canbio do nercado paralelo em vigor na época
da pesqui sa. Esta taxa variava entre 1,8 e 2,1 contos por
dél ar (dependendo se se usava a taxa oficial ou as varias taxas
ndo-oficiais). Se usarnos 2,0 contos por délar e o limte mais
el evado de rendi nento dos trabal hadores nmanuais, 40 a 50 contos
por més, conb uma aproximacdo da nedia ponderada para oS
rendi nentos do sector formal, a conversao revela uma variacéo
entre 20 a 25 dolares por nés, ou 240 a 300 dél ares ao ano, por
t r abal hador . Esta média do nivel de rendinentos do sector
formal, na area peri-urbana, € consistente com o valor inferior
do rendi mento anual nacional, estinmado em 80 dol ares per capita
para 1989, no Relatério Mindial de Desenvolvinmento do Banco
Mundi al de 1991. Seria de esperar que o salario anual por
trabal hador, na zona peri-urbana, fosse substancial mente nais
el evado do que o nivel de renda anual nacional per capita.

B. Perfil dos Rendinmentos dos Trabal hadores Por Conta
Propri a
O perfil dos rendinentos dos trabalhadores por conta
préopria é geralnente nmais alto do que o dos rendi mentos obtidos
dentro do sector formal (se excluirnbs os mnineiros). El es



variam entre 19 contos por n€s, no caso de um produtor
agricola, e 406 contos por més, no caso dos eletricistas. De
um nmodo geral, os trabal hadores especializados, tais conp
car pi nt ei r os, el ectrici stas, pedreiros e pintores ganham
substanci al nrente nmais do que a nmioria dos enpregados do setor
formal. Mesnb os vendedores de bens manufacturados ganham nai s
do que a nmioria dos trabal hadores do sector formnal.

Gs trabal hadores especializados, enpresarios e operadores
conmerciais do sexo masculino, ganham muito nmais do que as
mul heres trabal hadoras por conta propria. As duas actividades
por conta propria com mai or nunero de participantes, honens e
mul heres, sdo a construcdao e o artesanato; isto €, as
actividades de mcroenpresas, para o caso dos honens (onde
trabal havam 49 por cento dos honens chefes de agregado), e as
actividades de venda conercial, para as mulheres (onde
trabal havam 75 por cento das nul heres chefes de agregado na
condi cdo de trabal hadoras por conta propria). Enquanto os
honens ganhavam 206 contos nensais por pessoa, as mulheres
obti nham sonente 44 contos nensais de rendinento. Isto revela
uma diferenca entre o0os géneros de 5 para 1 a favor dos
t rabal hadores por conta prépria do sexo nasculino.

E necessario, contudo, fazer-se aqui uma observacdo com
vista a inserir-se o0s rendinmentos por conta proépria num
contexto apropriado. Tais rendinmentos sao rendinmentos brutos.
Se subtraissenbs o0s custos dos investinmentos necessarios para
se levar a cabo estas actividades por conta propria, oS
rendi mrentos |iquidos gerados por elas seriam evidentenente
nmenores, enbora com nuitas possibilidades de ainda ser nmiores
do que os rendi nentos da naioria dos servic¢os do sector fornal.

(I
MERCADCS FI NANCEI ROS PERI - URBANCS

A Fi nanca For ma

O crédito formal ou institucional praticanente ndo existiu
na anostra dos agregados famliares peri-urbanos (nenos de 1
por cento dos chefes de agregado e esposas tiveram enpréstinos

formais). Contudo, registaramse 28 por cento do total da
anostra de chefes de agregado e esposas principal, em conjunto,
gue tinham poupancas formais. Isto confirma a opinido geral de

que os habitantes de rendinentos nmais baixos lidam nuito nais
com o tipo de poupanca formal do que com as actividades de
crédito formal. Portanto, o acesso as facilidades de poupanca
e 0s ternos e as condi ¢des dos depoOsitos sdo mais inportantes
para os habitantes peri-urbanos do que os ternbs e as condi ¢bes
dos enpréstinos a que tém pouco acesso. Dentro da anostra
peri-urbana, os possuidores de depositos de poupanca registram
geralmente uma média de rendinentos nmais altos do que a nedia
de rendinento regi strada para o total da anostra peri-urbana.



B. Fi nanga | nf or mal

As transaccdes de crédito informal ocorreram geral nente
dentro do circulo famliar, am gos e vizinhos. Aproxinmdanente
44 por cento da anostra dos chefes de agregado e esposas
principais informaram terem recebido enpréstinos de fontes
informais. Relativanmente pouco crédito informal foi declarado
por comerciantes ou negoci antes. Aproxi nadanente 40 por cento
dos chefes de agregado e esposas tanbém declararam terem
concedi do enpréstinos, ou dado auxilio, durante o ano anterior.

Cerca de 62 por cento dos que recebiam enpréstinos informais
tanbém afirmaramterem feito enpréstinbs ou oferecido auxilio a
outros. Isto indica una forte relaccao de enpréstino reciproco
(muito provavelnente sem juros) entre fanilia, amgos e
vi zinhos, conb parte de uma estratégia de sobrevivéncia para
suavi zar o fluxo de consunb a | ongo do tenpo.

As renessas sdo ainda unma outra forma de auxilio que
facilita o fluxo de consuno ao | ongo do tenpo. Aproxi madanent e
18 por cento da anpbstra de 330 agregados famliares receberam
renmessas durante o ano anterior, enquanto que soénente 4 por

cento enviaram renmessas para fora da area. Portanto, estas
famlias da &rea peri-urbana eram devedoras |iquidas com
respeito as atividades de renessa. Sonente 12 por cento dos

casos de recebinmento de renmessas eram em forma de dinheiro.
Cerca de 49 por cento dos casos foram em forma de bens
(normal mente trazidos pessoal nente) e 38 por cento uma mstura
de dinheiro e bens.

A atividade de poupanca informal nativa nmais conmum em
Maputo € o xitike, uma associacao tipica de poupanca e de
créditos rotativos (ROSCA). Do total da anostra de chefes de
agregado e esposas (538 pessoas) constatou-se que dezoito (18)
por cento (104 pessoas) eram nenbros de xitikes ou grupos
rel aci onados. O nunero de nenbros nos xitikes variavam entre 3
e mais de 20 nenbros. O tamanho nedio era de cinco nenbros,
nmudando de turno em nmédia de 20 em 20 dias, e contribuindo com
uma nmédia de 7,8 contos, por turno. O fluxo anual de circul acdo
liquida entre estes xitikes, tomado no seu todo, foi de 1.445
contos por xitike (ou 722 délares por xitike e por pessoa, a

taxa de canbio pararela de 2,0 contos por déblar). A
contribuicdo nédia anual, por nenbro, foi 247 contos (ou 137
dél ares). Mais de netade dos nenbros destes xitikes eram

mul heres. Final nente, os nenbros estavam geral nente enpregados
em servi cos do governo, comércio ou no sector de educacgdo.
I V.
OS PADRCES DE | M GRACAO NA AMOSTRA PERI - URBANA
A informacdo referente ao estado mgratério na area peri-

urbana foi recol hida para todos os nenbros do agregado famli ar
de cada casa includia na anostra. Aproxi madanente 32 por cento



do total da populacdo inquiridas, entre as fanilias peri-
urbanas, eram m grantes (e 68 por cento ndo-migrantes). Para o
subgrupo de chefes de agredado e esposas principais, 61.4 por
cento erammgrantes (65.5 por cento para os chefes e 56.4 por
cento para as esposas principais). Trés por cento dos menbros
dos agregados tinham norado na area peri-urbana por cinco anos
ou nmenos, 11 por cento entre 5 a 10 anos, 28 por cento de 10 a
15 anos, e 58 por cento 15 anos ou nais.

Gs nmenbros dos agregados que mgraram para a area peri-
urbana, até 1980, declararam enfaticanente que a busca de
oportuni dades econdmcas foram o notivo principal da sua
mgracdo para a area peri-urbana. Contudo, o0s mgrantes
chegados ap6s 1980 (e, particularnmente entre 1981 e 1985)
referiram fortemente as condicbes de seguranca cono o fator
principal da sua nudanca. De 1971 a 1986, a nmioria dos
m grantes vieram de Gaza e |nhanbane. Desde 1986, a provincia
de Maputo tornou-se a principal fonte de mgrantes por causa da
deteriorizacdo das condi cdo de seguranca naquel a zona.

As diferencas de rendinmento entre mgrantes recentes e
ndo-m grantes favorecem estes Uultinpbs, especialnente para o
sector formal, onde se poderia esperar que o0s rendinentos
estivessem associados com o0 tenmpo num enprego e, por
consegui nte, unma |onga permanéncia numa certa Aarea. Porém as
di ferencas de rendinmento favorecem os mgrantes estabilizados
(h4 mais tenpo no local) sobre os nao-mgrantes. Aqui, a
sel eccao dos mgrantes provavel nente desenpenhe um papel onde,
pelo nmenos para os mgrantes que chegaram antes de 1980, os
notivos econdm cos, a anbicdo e a perseveranca em mel horar a
posi cdo na vida certanente originou unma tendéncia de seleccao

dos mgrantes favorecendo 0 sucesso. Estes dados sao
consistentes com a naioria de outros estudos existentes sobre
m gr acéao. Fi nal nent e, 0Ss mgrantes nmais estabel ecidos,

apresentam geral nente unma possibilidade relativanente nmaior de
estarem envol vidos na producdo agricola do que o0s mgrantes
mai s recentes, enquanto estes Ultinos apresentam nenor
possi bilidade de ter um cartdo de abastecinento para a conpra
de alinentos do NSA (Novo Sistema de Abasteci nento).

V.
SEGURANCA ALl MENTAR E PRODUCAO ALI MENTAR

A Seguranca Al i nent ar

Apr oxi madanente 85 dos agregados famliares na anostras
ti nham cartdo de abastecinento para conprar alinmentos em | ojas
vi ncul adas ao NSA Apr oxi madanente 67 por cento destas
familias afirmaram di spender aproxi nadanente seis neses para
obter o cartdo de abastecinmento. Porém ficou tanbém evidente
gque os mgrantes mais recentes tinham encontrado dificul dades
para conseguir o cartao de abasteci nento. Pouco nmais de 10 por
cento dos mgrantes chegados entre 1988 e a nonento em que se



realizou esta pesquisa (inicio de 1991) tinham obtido cart des
de abast eci nent o.

Em ternos de volunme, para as conpras feitas na udltim
semana, antes da entrevista, as fontes externas (ndo-NSA) foram
relati vamente mais inportantes para a conpra de mlho branco,
farinha de mlho branco, farinha de mlho amarelo e 0leo de
cozinha. As conpras da naior parte do arroz, mlho amarelo e
acucar foram feitos dentro do sistema do NSA A falta de
fundos é citada conp a razao principal para ndo se ter conprado
0l eo, acucar e sabdo através do NSA, sugerindo que os utentes
do NSA desfrutam de rendinentos nmais altos que 0s nao-utentes
do NSA. Isto tanbém pode ser visto através do facto de os
utentes do NSA conprarem uma mnai or quanti dade de unma nai or ganma
destes produtos do que aqueles que conpram fora do sistema. A
razdo principal apresentada para a ndo conpra de géneros de
primeira necessidade foi a escassez. (s portadores de cartdes
nem senpre conpravam o maxino permtido, especialnente para
géneros de prineira necessidade, tais conbp nmlho anmarelo ou
branco e farinha de m | ho, por causa da escassez.

Usando os precos do nercado oficial e do nercado paralelo
e 0s totais conprados no NSA, estinou-se que cada agregado com
um cartdo recebeu, em nédia, uma transferéncia efectiva nensal
de 4.928 neticais (4,9 contos). |Isto poderia claramente
representar um inportante beneficio para as pessoas de nmais
bai xo rendinmento na é&rea peri-urbana, principalnmente se nos
| enbrarnbs que esta transferéncia liquida de quase 5 contos
representa entre umaquarto a um sexto do rendi nento nensal nmais
bai xo, ja referido, dos trabal hadores manuais do sector formal.
Portanto, a evidéncia indirecta aqui apresentada de que os
utilizadores do NSA podem desfrutar rendinentos nmais altos do
gue as ndo utentes, |evanta quest des probl emati cas.

B. Producédo Alinentar

Aproxi madanente 37 por cento de agregados da anostra
i nformaram que cultivavam um ou mais produtos durante o ano.
Uma grande proporcdo destes agregados cultivaram nmultiplos
produtos, sendo o mlho amarelo o produto cultivado com mais
regul ari dade. Tirando o feijdo "manteiga", os produtos de
canpo era destinados principalnente para o consunb donestico.
Os vegetais, por outro l|lado, eram principal nente vendi dos no
mer cado. Isto era particularnente verdade para a alface, a
cebola, e o repol ho. Final nente, os animais foram criados em
29 por cento das fanilias anostradas, sendo os patos e as
gal inhas os aninais criados comnai s frequénci a.

VI .
PCSSE DE TERRA: USCS E CONFLI TGS



O uso da terra para fins residenciais predomna sobre o
uso da terra agricola na grande nmmioria dos agregados da

anostra. Nos sitios onde o uso da terra agricola se tornou
rel ati vamente inportante corresponde aos Distritos IV e V na
area peri-urbana coberta pelo inquérito. Conb se previa

inicialmente, o uso de terra para a agricultura verificou-se
nas areas nmais distantes, em todos os distritos onde o
exercicio dos direitos de uso da terra é nenos caro e mais
facil mente assegurado. A producdo agricola nos Distritos IV e
V encontra-se associada a existéncia de fontes pernanentes de
agua destinadas a permtir um cultivo nais intensivo de
produt os vegetais de valor nais alto. Nestas areas, a terra é
muito mais valiosa e é mais dificil garantir os direitos de uso
da terra.

Segundo a actual consituicdo de Mocanbi que, toda a terra é
propri edade do estado. Cs direitos de uso sao concedidos a
individuos ou grupos colectivos em varias formas e para
di ferentes periodos de tenpos. E possivel conceder-se direitos
de uso definitivo (sujeitos aos direitos de doninio em nente do
estado), os quais podem ser transmtidos para os filhos por
heranca. Porém a terra ndo pode ser alugada, vendida ou
transferida para outras pessoas vivas, ou usadas cono forma de
garanti a.

Gs resultados da pesqui sa indicam que aproxi mradanente um
terco das terras ocupadas pelos agregados famliares foram
consegui das, para uso ou ocupacao, por via de concessdo feita

pel as autori dades governanentais local. Qutros 14 por cento ou
foram al ugadas pel as responsaveis locais ou por autoridades de
nivel nacional. Deste nodo, aproximadanente netade da ocupacao

mais recente feita pelos agregados estava associada a
concessdes ou al uguer efectuada por varias autoridades
gover nanent ai s. Aproxi madanente 10 por cento dos inquiridos
ndo sabiam qual era a sua situacdo quanto ao direito de uso (o
gque sugere que estavam nunma situacao de sinples posse) e o0s
restantes 40 por cento afirmaram terem adquirido oS seus
direitos de uso e ocupacdo por via de heranca (25 por cento) e
conpra ou aluguer a privados (10 por cento e 5 por cento,
respectivanente). O facto de 15 por cento dos agregados da
anostra afirmarem que adquiriram os seus direitos de uso e
ocupacdo através de transacfGes privadas sugere a supostas
operacbes de venda e aluguer de terra néo oficial, ou
tecni canente ilegais, estdo a acontecer na area peri-urbana.

Dada a crescente |iberalizacdo dos nercados em Mycanbi que
e a potencial possibilidade de alteracao dos direitos de
propri edades, de nodo a futuranente se permtir a posse privada
da terra, sera de pensar que actualnmente, e a nedida que as
pessoas procuram posicionar-se comyvista a tirarem vantagens no
futuro, estejam a ocorrer conflitos diversos em torno das
di sposi ¢bes actuais respeitantes ao uso da terra. Sonmente 10
por cento dos entrevistados da anbstra afirmaram terem passado,
ou esperam passar, por conflitos relativos ao seu direitos de
uso. Eles adiantaram que a origem destes conflitos estava



principalnente associada com o0s responsaveis locais e
agricultores privados. Conp estas respostas representam apenas
a situacao num dado nonmento no tenpo, ndo fica claro se tais
conflitos permanecem rel ati vanmente estaveis ou tém aunmentado ao
| ongo do tenpo.

VII.
TRABALHO DE CAMPO FASE |

Esta investigacao basica foi elaborada ndo s6 para se
docunentar os paranetros basicos que evidenciam as condi¢cdes
soci o-econbm cas dos agregados famliares peri-urbanos, nas
tanbém para se idenficarem as areas problematicas nais
i mportantes nos nercados de trabalho, terra e financeiro que
nmerecam estudo adicionais. Gs resultados aqui apresentados
apontam trés éareas inportantes que deveriam ser nelhor
expl oradas em cada um dest es nercados.

Primeiro, €é visivel que o0s neios nmmis inportantes de
sustento na vida das nul heres da zona peri-urbana é o trabal ho
no sector conercial, mais especificanente cono vendedeiras de
rua duma anpla variedade de produtos e servicos. Un exane
pormenori zado das estratégias de sobrevivéncia destas mul heres
e das suas famlias poderia ser proveitoso para a identificacéao
de areas potenciais para programas ou projectos de intervencao
destinados a ajuda-las a obterem naiores rendimnmentos. Nest e
caso, e ainda no anbito desta estratégia, teria um interesse
especial se se docunentasse o papel dos instrumentos de
poupanca formais e informais, e o rendinmento |iquido que estas
mul heres desfrutam de facto, de maneira a aperfeicar-se as
estimati vas de rendinento bruto feitas neste inquérito basico.

Ura segunda area que nerece nel hor docunentacdo e andlise
diz respeito aos nercados de terra. Mai s especificanente,
pode-se docunentar o alcance e a natureza das disputas de
terra, conbo € que elas sédo resolvidas, a natureza informal do
al uguer e venda de terras que se verificam actual rente na area
peri-urbana, e os ternos e as condi ¢cO0es de contratuais de tais
acor dos. Ao nmesnpb tenpo, seria inportante determ nar o papel
das autoridades locais ou de niveis mais altos relativanmente a
forma cono actuam perante a actual natureza da posse da terra e
as transacdes existentes nos nercados de terra da area peri-
ur bana.

Finalmente, é necessario determinar de nmaneira mais
satisfatéria a ligagcdo entre as financas formais e as informais
na area peri-urbana. Poder-se-ia determnar o grau de
i ntegracdo ou segnentacao existente entre estes dois nercados
i nseridos no contexto do nercado financgeiro. Est udos de casos
baseados numa anostra selecionada entre pessoas privadas ou
enpresas que beneficiaram de enpréstinos do sistema financeiro
formal, para fins nercantis, podem docunentar o grau e corrente
dos fluxos financeiros informais, através das vendas a crédito

10



ou contrato de venda de bens a consignhacdo a retal histas ou
m croenpresas. Poder-se-ia determnar os ternos inplicitos nos
esquermas contratuais existentes, segundo o tanmanho, o tipo de
enpresa e o0 volune das financas formais por detras destes
esquenas.

11
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RESULTADCS DA PESQUI SA DA REG AO PERI - URBANA
MOGAMBI QUE

l.
ANTECEDENTES DO ESTUDO

A bj eti vos do Levantamento Basico

Este | evantanento basico tem miltiplos objetivos. Prineiro
gue tudo, destina-se a docunentar os principais paranetros dos
nmercados de trabal ho, terra e capital na area peri-urbana de
Maputo, em Mbcanbi que. Esta docunentacdo ira permtir
est abel ecer o0 grau e a natureza da participacdo dos agregados
famliares peri-urbanos dentro destes trés mercados e cono, por
seu turno, esta participacdo afeta as diferencas de rendi nmento
e riqueza entre as familias peri-urbanas.

Primeiro, a participacdo dos nenbros dos agregados
famliares no nercado de trabal ho é particul armente pertinente.
Isto inclui tanto o enprego fornmal conbo o informal (por conta
préopria). Estudar-se-o as diferencas de rendinento entre os
sexos, em conform dade com o tipo de participacdo da forca de
trabal ho masculina e femnina nestes dois nercados, ao nesno
tenmpo que se procura discernir as diferencas de rendinmento
entre mgrantes e ndo mgrantes.

Segundo, a criaco de rendi nent o ori gi nada pel a
partici pacdo no nercado de trabal ho determna o padrdo de vida
dos agregados famliares. Sera docunmentado o perfil das

condices de vida, a lista dos bens famliares possuidos, a
qual i dade da habitacdo, o0 acesso a servicos e outro tipo de
conodi dades, conjuntanente com indicadores educacionais e
denogr &ficos principais tais cono, as taxas de fecundi dade e de
nortalidade infantil. No estudo dos padres de vida dos
agregados familiares tanmbém se prestara atenco as diferencas
soci o-econdénicas entre os chefes dos agregados famliares do
sexo masculino e femnino e a relativa vulnerabilidade dos
nmesnos a transformaco das actuai s condi ces econoéni cas.

Terceiro, estabelece-se a participacdo dos chefes de
agregado e dos cOnjuges principais nos nmercados financeiros
formais e informais. Num anbi ente econdm co instéavel assume um
interesse particularnente inportante conpreender a forma conp
os enpréstinmbs formais ou informais e as facilidades de
poupanca podem contribuir para suavizar o fluxo de consuno dos
agr egados peri - ur banos.

Quarto, abordar-se-a questes sobre a seguranca alinentar.
As principais fontes dos produtos basicos que se nanifestam no
nmercado sero confrontadas com o papel relativo da réde de
abastecinento do governo, destinada a fornecer alinentos
basi cos, e o subsidio |iquido desfrutado pel os que tém acesso a



r éde.

Quinto, a producdo agricola sera docunentada a fim de se
esclarecer a inportancia relativa da atividade agricola nas
condi ¢ces peri-urbana de Maputo. A inportéancia da relaco entre
os nmercados de venda e 0 consunb proprio sera determ nada
conjuntanente com o estudo da situacdo da posse gue
caracteriza as unidades de producéo. Adi ci onal nrente, a
exi sténcia de um nercado de terra nao oficial sera investigada
para se determ nar a inportancia relativa da venda e al uguer de
terras entre os agregados peri-urbanos, nunma soci edade na qual
os direitos de propriedade privada ndo sao oficialnente
reconheci dos. Finalnente, os resultados do |evantamento basico
serviro ainda para ressaltar as guestes que nerecam
i nvestigaces mai s detal hadas na Fase Il do projeto Peri-U bano.

B. Si tuacao Geogréfica e Soci al

Este estudo inicial aborda as actividades do nercado
financeiro, terra e trabalho na area peri-urbana de Mputo. O
terno peri-urbano refere-se aqui a "area netropolitana" da
capital, excluindo a area de edificios geral nente conheci da por

"cidade cinmento" (i.e., Distrito I). A pesquisa de canpo fo
conduzida nos Distritos Il a VII. A Matola Gare e outros
bairros do Distrito VIII (Matola) deveriam tanmbém ter sido

cobertos, mas tal ndo foi possivel por razbes de seguranca.

As figuras que se seguem referemse a algumas das
caracteristicas das areas cobertas pelo estudo, fornecendo uma
rapi da visao da regido. Os nuneros globais foram produzi dos em
conform dade com a nossa definicdo da area peri-urbana, e o
sistema de ponderacao aplicado, de nodo que a aplicabilidade
desses numeros pode ser umtanto limtada fora do anbito deste
est udo. As caracteristicas da anostra, por um lado, e a
proporc¢cao das subdivises da anostra, por outro, provavel nente
refl etem com precisdo as caracteristicas da anbstragem no seu
t odo.

A distribuicdo dos varios grupos étnicos pelos Varios
distritos, representada pela lingua materna, parece seguir
al guns padrdes identificaveis. Por exenpl o, a maior
concentracdo de falantes da lingua Xicopi parece encontrar-se
no Distrito V. Nao se observa nenhum padrdo claro quanto a
fi xacdo de residentes chegados em varias épocas, ao |ongo dos
ultinos 30 anos. Isto sugere que os padres étnicos foram
est abel ecidos antes deste periodo, ou que certos grupos
preferiram pernmanecer em certas areas, ou anbos.
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A partir das nossas observacdes de canpo, verificanos que
o distrito €& uma unidade denmasiado anpla para ser uatil na
anadlise dos padres de fixacdo ao longo do tenpo. O grupo
imgrantes nmais recentes, por exnplo, concentra-se em certas
areas, nmms tais concentracfes foram encontradas virtual nente em
todos os distritos. A politica colonial de renover a

popul acdo |ocal das vizinhangas tradicionais, para dar espaco
aos col onos port ugueses, pode tanbém ter inibido o
desenvol vinento de um padrdo no qual os prineiros mgrantes
estariam | ocalizados nmais perto do centro, enquanto que as
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geracoes nmais recentes estariam |ocalizados progressivanente
mai s | onge.




A figura concernente ao uso de terra reflete apenas o
total de agregados na anbstra que declararam possuir terrenos;
subesti ma-se, portanto, o nivel de uso de terras para fins
resi denci ai s nas areas onde as fanilias ndo foram
sel ecci onadas. A parte disto, a distribuicdo do uso de terra
parece seguir o tipo de padrdo que seria esperado. A terra em
distritos distantes, onde é nais abundante, apresenta naior
probabilidade de ser wusada para fins agricolas. Isto é
particularmente verdade no <caso dos terrenos control ados
resi dentes peri-urbanos fora da area peri-urbana (i.e., outro

Maputo na Figura 3). O nmesnb se passa com 0S terrenos nas
areas baixas, humdas e nmas proximas do centro, onde ¢é
possivel produzir-se vegetais de nmior valor. No prineiro

caso, a terra €& nenos valiosa em ternps de acesso as
conodi dades urbanas, de npdo que o cultivo de produtos
dependentes da chuva é econom canente atrativo. No segundo
caso, 0 retorno a producdo intensiva pode exceder o valor
residencial da terra, especialnmente nos casos de terras
pant anosas e que, por isso, se apresentam inproprias para a
fizaco de estruturas pernanentes.
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1.
PARTI Cl PACAO | NSTI TUCI ONAL

A Universidade Estatal de Onhio tem participado conb a
instituicdo |lider do projeto peri-urbano de Maputo, através de
seu acordo de cooperaco com o0 Bureau de Pesquisa e
Desenvol vinmento (R&D EI DY RAD) da Agéncia para Desenvol vi nento
| nt er naci onal (AID) em Washi ngton, com base em fundos
atribui dos pelo Bureau Africano do Escritorio de Planeanento e
Desenvol vimento da AID de Wshington e da Mssdo USAID em
Mocanbi que. O Professor Douglas G aham foi escol hido para ser
0 pesqui sador princi pal , tendo sido apoiado por doi s
Pesqui sadores Associ ados, WlliamNall e M ndy Wl ker.

Ao nesno tenpo, o Centro de Posse de Terra (Universidade
de Wsconsin) e o Instituto de Desenvol vimento Antropol égico,
conmb parte do consércio SARSA, participaram com a OSU no
desenho da pesquisa do |evantanento basico, através de seus
respectivos acordos de cooperaco com o Bureau de Pesquisa e
Desenvol vimento da AID de Washi ngton. Drs. Mchael Roth e
Peter Little (principais investigadores da LTC e |DA,
respectivamente) col aboraram extensi vanente com a equi pa da OSU
na el aboraco do questionario usado no |evantanmento basico e na
formul aco do pl ano geral da pesqui sa.

Em Mocanbi que, o0s Professores Irae Baptista Lundin de
Coloane e Antonio Francisco da Universidade de Eduardo
Mondl ane, foram os principais pesquisadores que trabal haram
durante esta prineira fase da pesquisa, com o0s nenbros da
equi pe aneri cana. Al ém disso, a Faculdade de Letras da
Uni ver si dade cooperou permtindo que a equipe conjunta E U A -
Mocanbi que escol hesse 18 estudantes da Universidade para
atuarem cono entrevi stadores e digitadores de dados.

O Dr. Jo&o Loureiro, Dretor Nacional de Estatisticas do
Govérno de Mocanbi que, aprovou o projeto do |ado do governo,
analisou o plano de pesquisa com os nenbros da equipe e
facilitou o contacto com as estruturas adm nistrativas da area
peri-urbana, por internmédio das autoridades distritais |ocais.

Fi nal nent e, a Mssédo USAID cooperou extensivanente,
facilitando a obtenco de neios de transporte para o0 canpo,
of erecendo um escritdério tenporario, e apoiando a equipe numa
vari edade de aspectos adm nistrativos inportantes. O pessoal
da Mssdo tanbém analisou o plano de pesquisa e ofereceu
val i osos consel hos em nonent os estrat égi cos do projeto.



(I
PLANO DE PESQUI SA

A | nstrumento do Levant anento

Ura caracteristica inconum quanto ao instrunento de
pesqui sa utilizado, foi o facto de se ter recorrido a dois
niveis de anéalise, através da articulaco de um | evantanmento ao
agregado famliar e um levantanento dirigido aos individuos
dentro desses agregados. Por 1isso, ainda que se tenha
reali zado apenas 330 entrevistas aos agregados famliares, as
i nformaces recol hidas abrangeram um nanmero nuito nmaior de
i ndividuos (i.e., 2.675). U vasta gana de questes
rel aci onadas com actividades de enprego e financas foram
col ocadas ao chefe do agregado famliar e a nul her principal;
senpre que possivel fizeramse tanbém perguntas sobre enprego a
pel o menos dois nenbros adicionais da unidade faniliar. Al ém
di sso, recol heramse infornacdes sobre a participacdo na forca
de trabal ho, idade, educacdo e m gracdo de todos os nenbros do
agregado até o limte nmaxino de 15 nenbros por familia. Deste
nodo, para varios propositos, o tamanho efectivo da anpstra foi
na real i dade substancial nente nai or do que o tamanho nom nal de
330 agregados fam | i ares.

B. O Quadro da Anobstra

Com a assisténcia e as sugestes de Paul Jenkins,
profissional de planeanmento urbano em Maputo, a area do G ande
Maput o, cobrindo aproxi mradanente 200 quil onetros quadrados, foi
subdi vi da num nosai co de 500 bl ocos de um quil onetro quadrado,
usando fotos aéreas recentes (Agosto 1989), obtidas através da
DI NAGECA, Direcco Naci onal de Informacdo Ceografica e
Cadastral . Usando estas fotografias, foi possivel identificar
mar cos divisorios que estabel ecem a |ocalizagcdo adnministrativa
de cada quadrado ou bl oco, determnar o uso principal da terra,
a proporcdo da éarea total ocupada por habitaces, e estimar a
densi dade residencial por hectare.

Varios foram os passos seguidos para se obter uma anostra
estratificada dos bairros na area peri-urbana. Foi deci di do
gue o foco da nossa estratégia de anpbstragem insidiria sénente
nas redes ou blocos de um quilonetro quadrado onde nais de
cinquenta por cento da rede estivesse ocupada por residéncias.

Tanbém foram excluidas todas as extenses de area de uso
resi denci al bem pl aneadas, com servi ¢os urbanos conpletos (i.e.
agua, eletricidade, servigcos sanitéario, etc...), incluindo a
cidade cinento de Maputo (Distrito 1) e as &areas com servi¢os
ur banos conpl etos da Matola e do Jardi m



O numero de entrevistas por rede foi estabelecido em
conform dade com a densi dade de casas por hectare. O nunero de
entrevistas por rede variou de dois, nas areas da periferia
subur bana escassanente habitadas, até um maxino de oito, nas
grades da orla da cidade de cinento (i.e. no limte com a
cintura da cidade de Maputo proprianente dita).

A escol ha individual dos agregados a serem entrevistados,
dentro de cada bl oco de quilometro quadrado, tanmbém envolveu o
uso de fotografias aéreas. A estratégia preferida foi de se
selecionar dois ou nmais pontos de referéncia distintos,
visiveis na fotografia, indicando um intervalo ou interval os
cobrindo um corte transversal representativo dos tipos de
al oj ament os e densi dades contidas dentro da rede. A distancia
total entre os pares de pontos de referéncia foi entédo
estimada, com base na rede de 1 km tracado sobre as
fotografias, tendo sido depois divididas pelo nunero de
entrevistas a serem conduzi das em cada seccdo, com vista a se
estabel ecer o intervalo em que as casas seriam sel eci onadas.
As casas foram sel ecionadas andando a pé, de um ponto de
referéncia para o outro, pela rota nmais direta (geralnente
envolvendo na nmaior parte da distancia o uso de cam nhos e
carreiros interiores), e estinmando as distéancias com passos, ao
nmesno tenpo que se sel ecionavam as casas do |ado esquerdo ou
direito da rua, alternadanente.

C. Descri cao das ativi dades de canpo

1. Aut ori dade Local e Col aboracao O ci al

A autorizagco para trabal har nos bairros peri-urbanos foi
previ anente assegurada, antes do coneco do inquérito. A
Direcco Nacional de Estatistica aprovou o projeto e concordou
em actuar cono o patroci nador oficial do projeto pela parte do
governo. O Director, Dr. Jodo D. Loureiro, dirigiu uma carta a
todos os adm ni stradores dos distritos urbanos relevantes para
a pesquisa, explicando o propésito da pesquisa, autorizando a
equi pe a trabalhar na éarea peri-urbana, e solicitando que os
adm ni stradores dos distritos wurbanos informassem as suas
estruturas de bairro para que col aborassem com a equi pe durante
a realizagco dos trabal hos de canpo. Foram preparados, para
todos os nenbros da equipa de pesquisa, cartbes de
identificacdo, assinados pelo préprio Diretor, e que ao nesno
tenpo autorizavam a presenca dos nenbros da equipe a fazer
entrevistas na area peri-urbano. Tanbém se preparou uma carta
oficial justificando a auséncia ao trabalho dos nenbros do
agregado o fim de poderem participar na entrevista. Tal carta
tanbém foi assinada pelo Diretor da Direcgo Nacional de



Estatistica. Todas estas nedidas foram tormadas no final de
Janeiro, permtindo assimque a equipa pudesse realizar o pré-
teste do questionario no inicio de Fevereiro.

Ura entidade admnistrativa adicional, a Oganizacdo da

Mul her Mocganbi cana (OW), tanbém apoi ou os esforgcos iniciais de

preparaco do trabalho de canpo. Dona Esperanca Mithenba,

Secretaria da OVW de Maputo, ofereceu al gunas dos seus nenbros

para col aborarem conb contatos e guias dos nenbros da nossa

equi pe. Isto foi util nos nossos trabal hos iniciais de canpo,
particularmente no Distrito IV.

2. Trei nanmento e Logistica

Ura sessdo de treinanento, preparada e admnistrada pela
Professora Ilrae Baptista Lundin, teve lugar na Universidade
Eduardo Mondl ane, entre 28 de Janeiro e 2 de Fevereiro de 1991

Dezesseis estudantes universitarios foram treinados cono
entrevi st adores, com dois est udant es adi ci onai s cono
especialistas em entradas de dados. O Professor Antonio
Francisco assumiu a responsabilidade de supervisionar o0s
especi al i stas de entradas de dados.

s agregados seleccionados para as entrevistas eram
identificados com varios dias de antecedéncia, altura em que
t anbém se procedia a entrega das cartas de justificaco de falta
ao trabal ho aos nenbros do agregado que del as necessitassem O
processo de seleccdo foi efetuado na presenca de nenbros das
estruturas de bairro, os quais ajudaram a explicar o proposito
do estudo e da entrevista e asseguraram aos nenbros dos
agr egados famliares que 0 estudo estava devi danente
aut ori zado.

As entrevistas foram planeadas para que fossem feitas em
grupos de dois entrevistadores, devendo um entrevistar o chefe
do agregado e o outro entrevistava a mul her principal. Apbés as
prineiras semanas, contudo, nuitos dos entrevistadores ganharam
suficiente habilidade para trabal har sozi nhos, visto ser tanbém
i ncomum que o honmem chefe do agregado famliar e a mulher
princi pal estivessem anbos di sponiveis a hora da entrevista.

Gs qguesti onari os conpl et ados eram nuneri canent e
codi fi cados pelos assistentes de pesquisa, e entao entregues
aos estudantes responsaveis pela entrada dos dados no
conput ador . Por causa do acesso |imtado aos equi panentos, e
devido a limtacdes de tenpo por parte dos estudantes, cerca de
40% dos lancanentos de dados foram tanbém feitos pelos
pesqui sadores assistentes da OSU. Isto forneceu una
oportuni dade para a criago de algunas inpressdes a respeito dos

10



dados, a nedida que os nmesnbs estavam prontos, e permtiu a
identificacdo de areas problematicas no processo de entrevista

e erros mais comuns no preenchinento dos questionarios de
| evant anment o.
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IV
ACHADCS DO LEVANTAMENTO BASI CO DE CAMPO

A Denografia Famliar e Caracteristicas Soci o- Econdm cas
1. Caracteristicas do Chefe do Agregado
a. Tamanho da anostra

Dos 330 agregados incluidos no |evantanento, 273 (82, 72%
sdo chefiados por honens, e 57 (17,73% sé&o chefiados por
nmul her es. O baixo numero de nulheres na anostra é
surpreendente e nerece algumas di scussdes. A pequena
percentagem de nmul heres pode ser principalnmente atribuida as
diferentes interpretaces quanto ao que se entende por chefe do
agregado famliar e, provavelnente, ao subsequente fraca
declaraco por parte das nul heres. Exi stem razdes para supor
gue, apesar da auséncia do honmem consi derado chefe do agregado,
al gumas nul heres apresentaramse conb ndo sendo as chefes do
agr egado. Por exenpl o, onze dos honens decl arados conpo chefes
do agregado estdo actualnmente a trabalhar nas mnas sul-
africanas e, portanto, ausentes de suas casas por |ongo periodo
de tenpo. Se em tais agregados as mul heres entrevistadas se
tivessem apresentado cono chefes dos nesnbs, entdo o nunero
total de nulheres seria 68, ou 24.91% do total de chefes de
agr egado. Podem existir outros casos em que 0 honmem estéd na
mai or parte do tenmpo ausente e, todavia, continuam a ser
consi derados o chefe fornmal do agregado. Ainda que una esposa
assuma o0 papel principal na tonmadas de decises e providencie
pela famlia, ela pode ndo se ver cono o chefe do agregado pelo
sinples facto de existir um honem no agregado, nesno que seja
por um numero limtado de dias durante o ano. Cont udo, para
efeitos de consisténcia da anadlise neste relatorio, sonos
obrigados a aceitar os dados tal cono foram decl arados pel os
ent revi st ados.

b. Est ado C vi l

Untotal de 40,4 por cento das mul heres chefes de agregado
decl araram ser viuvas, e outras 12,3 por cento declararam ser
separadas ou divorci adas. Estes nameros, adicionados aos 8,8
por cento de mul heres que decl araram ser solteiras, evidéncia a
auséncia na area peri-urbana de chefes do sexo nasculino.
Enbora as razes deste facto no tivessem feito parte do
guestionario, a elevada percentagem de viuvas € provavel nente
atribuivel as nortes e desapareci nentos durante a guerra. Cono
se esperava, a mmioria dos chefes de agregado do sexo nmascul i no
(82,7 por cento) declararam ser casados.
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C. Provinci a de origem

O contraste, quanto a provincia de origem entre os chefes
de agregado homens e mul heres é evidente na Figura 5. A naior
parte das nul heres (36% declarou Maputo conb a sua provincia
de origem seguindo-se depois Gaza e |Inhanbane. A maior parte
dos homens (36% declarou ser originario de Gaza, seguindo-se a
provincia de |nhanbane e Maputo. As provincias das regides
central e setentrional do pais registraram bai xas percentagens
conp provincias de origementre os chefes de agregado.
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d. Li ngua nat er na

Xironga era a principal lingua falada pelas mulheres
chefes de agregado famliar, seguida da |lingua Xi changana. Em
contraste, a ultima (X changana) sobressai conb a principal
| ingua para os honmens chefes de agregado. As restantes |inguas
apareceram com percentagens substancialnmente inferiores as
outras duas, tanto para os honens cono para as nul heres chefes
de agregado.
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e. Anos de instrucao

Cerca de 44 por cento das nmulheres chefes do agregado
decl araram ser anal fabetas, enquanto sonente 14 por cento de
honens chefes decl araram ndo possuirem qual quer tipo de ensino
formal . Enbora isto ndo seja surpreendente, este contraste
educacional entre os chefes de agregado, dos honens e das
mul heres, evidencia as diferencas de género relativamente ao
pot enci al econdm co e outras oportuni dades que existementre os
dois grupos. Umtotal de 66% de honens declarou ter pelo nmenos
4 anos de educacdo, enquanto que sonente 23% das mul heres
atingiramo nmesno nivel .
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f. | nci dénci a de ati vi dade econbni ca

A incidéncia de atividade econdbmica dos chefes de
agregado, por sexos, apresenta alguns padrdes esperados, com
apr oxi madanente 94% dos honens chefes de agregado que foram
identificados cono econom canmente ativos para oitenta e sete
por cento de nul heres chefes. A mais baixa incidéncia para
mul heres chefes reflete o peso das responsabilidades do |ar,
das quai s os honens chefes geral mente estao livres.
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2. Caracteristicas do Agregado
a. Ti po de habitacéo

O material de construco mais comum nas casas dos agregados

da anostra era de blocos de cinmento (ou tijolos) (48%. ©Este
material tanmbém corresponde a forma mais acabada de habitacao
na area peri-urbana. Este é seguido por casas de canico (a

forma mais rudi nentar de habitacdo). Segue-se depois a nmadeira
e o0 zinco (com folhas de zinco a cobrir os telhados e,
ocasi onal nent e, tanbém as paredes da casa). Nao ¢é
surpreendente notar que o tipo de habitaco nmais barata (a de
canico) aparece mais entre nmulheres do que entre os honens
chefes de agregado (30% vs. 219%. Do mesno nodo, os blocos de
cimento ou tijolo (mais caros) aparecem nunma proporcao
rel ati vamente maior para os chefes de agregado honmem do que
para as mul her (50% vs. 399%.

Tabela 1 - Tipo de Habitacéo
Todos os Chefes: Mulheres: Homens:
(329) (272) (57)
Frequén cia % Frequéncia % Frequéncia %

CANICO 74 22,5 17 29,8 57 21,0
CANICO MATICADO 22 6,8 4 7,0 18 6,6
MADEIRA/ZINCO 39 11,9 8 14,0 31 11,4
BLOCOS OU TIJOLOS 157 47,7 22 38,6 135 49,6
MISTURA 12 3,6 1 1,8 11 4,0
OUTROS 8 2,4 1 1,8 7 2,6
NAO SABEM/NAO 17 5,2 4 7,0 13 4,8
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b. Direito de propriedade da casa/terra associado com a residéncia

Os resultados desta secdo devem ser tomados com alguma prudéncia, porque existem
evidéncias que sugerem que as questdes ndo foram interpretadas de forma consistente por todos
os entrevistados. Além disso, ndo existe nenhuma propriedade privada em Mogcambique. As
respostas as as questdes sobre a posse da residéncia ou da terra baseiam-se nas percep¢des dos
chefes de agregado e ndo na situacéo atual legal.

Considerando ambos os direitos de propriedade, da casa e da terra, constatou-se que a
percentagem de mulheres chefes do agregado que declararam conhecer a situacdo da
propriedade onde residiam foi menor do que a dos homens. O resultado mais surpreendente foi
a alta percentagem de ambos os chefes de agregado, homem e mulher, reivindicando os direitos
de propriedade das suas casas. As autoridades governamentais responsaveis pelo arrendamento
parecem desempenhar um papel marginal. Quando o foco muda da casa para a terra sobre a
qual a casa esta localizada, uma percentagem significativa de chefes de agregado, tanto homens
como mulheres, também reivindicam os seus direitos de propriedade, embora seja a niveis mais
baixos do que os registrados para a casa. Quanto aos direitos de propriedade sobre a terra, as
autoridades governamentais ttm um papel ligeiramente mais importante do que para a casa.
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Tudo indica que nas respostas as questdes sobre propriedade da terra ou da casa, as pessoas
possam ter pensado que a mera ocupacédo efectiva ou os direitos de uso constituem direitos de
propriedade nas mentes dos inquilinos.
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C. Fontes de 4gua potéavel

As diferencas de género so também visiveis em relaco as fontes de &gua potavel
utilizadas pelos agregados familiares. Os chefes de agregado homens evidenciaram maior
acesso ao uso directo de torneiras, bomba de agua publica e privada nas suas residéncias. Os
chefes de agregado do sexo feminino dependem muito mais de torneiras dos vizinhos. O que é
particularmente interessante a este respeito é a grande partilha de agua que se verifica fora da
casa, tanto da parte dos homens como das mulheres chefes de agregado familiar. Isto reflecte
claramente o0 quanto é ainda restrito o0 acesso pessoal a agua pelas familias e a necessidade de
maior investimento em infra-estruturas no sistema de dgua na area peri-urbana.
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d. Bens familiares

Uma lista de 26 itens foi aprentada ao chefe de cada agregado para que informasse o
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namero de cada item (em funcionamento) possuido por qualquer um dos membros do agregado.
A lista dos bens incluia, desde reldgios de pulso a mobilia de casas. A fim de se poder tirar
algumas concluses sobre o nivel de riqueza ou bem-estar familiar, os bens selecionados foram
agrupadas em cinco categorias: itens de informacéo (reldgios de pulso e réadios), bens de luxo,
veiculos de transporte, fatores de producdo e moveis domésticos. A Tabela 2 resume os dados
sobre os bens possuidos em cada uma das cinco categorias, por sexos e ocupacdo principal
(tanto no sector formal como no sector por conta propria) do chefe do agregado.

A comparago da escassez relativa de itens entre casas chefiadas por homem e casas
chefiadas por mulher obedece a mesma ordem descendente de grandeza. Como se previa, 0S
veiculos de transporte corresponde a categoria mais escassa entre todos os bens possuidos por
cada agregado. A seguir, em ordem decrescente de escassez, surgem os itens de luxo (televisao,
geleira). A esta categoria seguem os factores de produgdo. Finalmente, os itens mais
largamente disponiveis em todos os agregados inclui as mobilias de casa, reldgios de pulso e
radios.

A apreciaco das diferencas de padres de bens segundo o tipo de fonte de rendimento é
um outro resultado importante. Os dados na Tabela 2 evidenciam que, de uma maneira geral, 0s
homens que declararam o trabalho por conta prépria como a sua actividade econdémica principal
possuem mais itens, em cada categoria, do que 0s seus companheiros do sector formal. Pelo
contrario, as chefes de agregado familiar que declararam possuir a sua atividade econdémica
principal no setor formal parecem estar em melhores condices, quanto as varias categorias de
bens, do que as mulheres chefes com actividades por conta propria. Estas observacfes sao
reforgadas, mais adiante, na secéo sobre as atividades econémicas por tipo de atividades e pelos
maiores rendimentos médios declarados pelos homens com actividades por conta propria. Por
outras palavras, pode-se afirmar que a produco de rendimento (e a consequente aquisicdo de
bens familiares) através de empregos por conta propria destaca-se mais para 0s homens do que
para as mulheres.
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Tabela 2 - Bens Familiares, por Sexo do Chefe de Agregado e Tipo de Emprego Principal

(Formal ou Por Conta Propria)

Mulher (57):
% COM PELO MENOS % NAO POSSUINDO:
UM:
CATEGORIA/BEM Formal Por Conta Formal Por Conta
Propria Propria
Informacdo:
Relogio 83,33 54,83 11,11 41,94
Radio 66,66 48,31 27,78 48,39
Luxo:
Televisdo 16,66 16,12 77,78 86,65
Geleira/ 21,77 16,13 66,67 83,87
Refrigerador
Transporte:
Tchova Xita Duma 5,56 3,23 94,44 96,77
Motorizada 0,00 3,23 94,44 96,77
Automovel 5,56 3,23 94,44 96,77
Caminhdo | 5,56 3,23 94,44 96,77
Producao:
Maquina de costura 22,22 25,80 72,22 70,97
Enxada 61,11 54,83 33,33 41,94
Machado 55,55 54,83 38,89 41,94
Foice 16,66 3,23 77,78 93,55
Moveis Domesticos:
Cama 61,11 77,42 33,33 19,35
Mesa 66,66 61,29 27,78 35,48
Quarto Principal 21,77 9,67 66,67 87,10
(sofd, etc.)
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Tabela 2 (continuacéo)
Bens Familiares por Sexo de Chefe de Agregado e Tipo de Emprego Principal (Formal e
Por Conta Propria)

Homem (273):

% COM PELO MENOS

% NAO POSSUINDO:

UM:
CATEGORIA/BEM Formal Por Conta Formal Por Conta
Propria Propria

Informacdo:

Relogio 83,91 87,27 13,07 12,73

Radio 68,84 74,55 28,14 25,45
Luxo:

Televisdo 12,56 32,73 84,42 67,27

Geladeira/refrigerador 20,60 45,45 78,39 54,55
Transporte:

Tchova xita duma 5,03 14,55 94,97 85,45

Motorizada 6,03 10,91 92,46 89,09

Automovel 5,52 14,55 91,46 85,45

Caminhdo | 4,02 3,64 94,97 96,36
Producao:

Maquina de costura 28,68 49,09 68,34 50,91

Enxada 70,35 65,45 27,64 34,55

Machado 61,81 72,73 36,18 27,27

Foice 11,05 21,82 85,93 78,18
Moveis Domesticos:

Cama 82,41 87,27 17,09 12,73

Mesa 69,85 67,27 27,64 32,73

Quarto Principal 30,66 50,91 66,33 49,09

(sofd, etc.)

Nota: As familias que declararam a posse de dois ou mais itens de um bem em particular
ndo estdo apresentadas separadamente por causa do pequeno nimero existente.
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e. Despesas familiares e divisdo das despesas

Cada chefe de agregado foi convidado a declarar 0 montante e a frequéncia de despesas
para um conjunto de seis categorias de despesas. Na mesma secdo, pedui-se que indicasse
qual(is) do(s) membro(s) do agregado era responsavel pelo pagamento de determinada despesa.
A Tabela 3 resume algumas das respostas a estas questdes. As seis categorias foram listadas no
inquérito segundo a ordem de importancia, tal como era percebida pelo chefe para a manutencéao
e 0 bem estar do agregado em geral. A percentagem das declarages de despesas em cada uma
das &reas corresponde a ordem de importancia tal como foi registrada no questionério inicial.
Como se esperava, a educacdo aparece relatada como uma despesa em 73,93 por cento dos
agregados, seguindo-se imediatamente a satide com 70,61 por cento.

O resultado mais importante é o baixo nivel geral de divisdo de despesas documentado
no seio dos agregados familiares peri-urbanos. As despesas em educacdo e salde sao
compartilhadas em sdmente 8 por cento dos agregados entrevistados, e 7 por cento em materiais
de construgcdo. Ha uma maior incidéncia de comparticipaco das despesas entre todos 0s
membros do agregado quando se trata de despesas em ceriménias ou funerais. Em certa
medida, os membros do agregado também compartilnam as despesas de transporte e roupa.
Quando se examinou a divisdo de despesas estritamente entre o chefe de agregado e a mulher
principal, a maior incidéncia encontrada foi, mais uma vez, na area de despesas cerimoniais ou
funeréria.

Tabela 3 - Incidéncia de Despesas Familiares e Divisdo de Despesas

No.de Casas Relatando % de No.de Relatos

DESPESA Despesas Todas de Diviséo de %
Casas Despesas

EDUCACAO 244 73,93 19 7,8
SAUDE 233 70,61 19 8,2
TRANSPORTE 217 65,75 26 12,0
VESTUARIO 186 56,36 22 11,8
CERIMONIAIS/FU 96 29,09 18 18,8
NERARIA
MATERIAIS DE 74 22,42 5 6,8
MORADIA
Divisdo de Despesas Somente Entre Chefe de Agregado e Mulher Principal:

No. Casos % da No. de Chefes % da

Divididos | Categoria Pagando Sozinho Categoria
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EDUCACAO 13 5,3 183 75,0
SAUDE 10 43 186 79,8
TRANSPORTE 15 6,9 153 70,0
VESTUARIO 12 6,5 141 75,8
CERIMONIAIS/FU 10 10,4 67 69,8
NERARIA

MATERIAISDE 2 2,7 61 82,4
MORADIA

B. Taxas de Fecundidade e de Mortalidade Infantil

Os dados foram recolhidos para um total de 846 mulheres com 12 ou mais anos de
idade. A cada mulher presente no agregado foram colocadas questdes sobre o nimero de
criancas nascidas e o numero de criangas falecidas. Do total de mulheres, 345, ou 40,78 por
cento, declararam no terem criangas no momento da entrevista. A maioria das mulheres (82,15
por cento) declarou morar em agregados chefiados por homens. Igualmente, 83,37 por cento
dos nascimentos registrados surgiram entre mulheres que vivem presentemente em agregados
chefiados por homens.

Para o propdsito desta analise inicial, o grupo de 846 mulheres foi dividido, conforme a
definico de periodo fértil, em trés faixas etérias, nomeadamente entre os 12 e 14 anos, entre 0s
15 e 49 anos (a coorte em idade reprodutiva), e com 50 ou mais anos de idade. Setenta e seis
por cento das mulheres da amostra encontram-se na coorte em idade reprodutiva, possuindo
74,81 por cento (1512 de 2021) das criangas nascidas em todo o grupo de mulheres. No se
encontrou nenhum nascimento no grupo de idades entre 12 e 14 anos.

Estes dados foram ajustados com base no método Brass, apresentado no manual das
Nagdes Unidas sobre Técnicas Indiretas para Estimativas Demograficas. Os dados ajustados
indicam uma estimativa de aproximadamente 4.760 criangas por mil mulheres , ou uma média
de 4.76 criangas por mulher. Esta taxa, baseada em dados urbanos, aproxima-se da estimativa
nacional (4,68) obtida no Botswana em 1988, e que é a combinacdo mais proxima para a
maioria das medidas de fecundidade e mortalidade entre os paises Sub-Saharianos com dados
disponiveis. A taxa nacional de Mogambique, apresentada no Relatorio Mundial de
Desenvolvimento do Banco Mundial de 1991, € de 6,4 criangas por mulher, o que era ja de
prever, esse valor mais elevado num pais Africano, por se tratar de uma estimativa que abrange
todo o pais.

Na Tabela 4 apresenta-se uma comparago das taxas especificas de fecundidade, por
grupos de idade e em termos de nascimento por mil mulheres, para 0 Botswana e a amostra
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peri-urbana de Maputo. Como se pode ver, pelos indicadores, as taxas séo bastante parecidas na
maioria dos grupos de idades.

Tabela 4 - Taxas Especificas de Fecundidade (por 1000 mulheres)

Pais 15-19 20-24 25-29 30-34 35-39 40-44
Peri-Urbana 120 216 143 209 123 86
Maputo

Botswana 129 209 200 183 141 75

N&o é claro se 0s nimeros anormais obtidos nas coortes dos 25 aos 29 e dos 30 aos 34
estaro relacionados com as circunstancias especiais existentes em Mocambique em certos
periodos de tempo, ou se sdo apenas artefatos resultantes do tamanho relativamente pequeno da
amostra (pequena em comparag¢do com 0s census nacional de onde os dados de Botswana foram
derivados). Muito provavelmente ambos os elementos estdo presentes nos dados peri-urbanos
de Maputo. As atividades de guerrilha, inseguranca e deslocamentos gerais foram
particularmente pronunciadas no periodo de 1985-87, quando as mulheres do grupo de 25-29
anos de idade (neste inqueérito) se encontravam na coorte fundamental em termos reprodutivos
dos 20 aos 24 anos. Tais condi¢es podem ter afetado suficientemente a estabilidade e a
formacdo das familias durante estes anos, ao ponto de ter diminuido a taxa especifica de
nascimentos para niveis abaixo da linha de tendéncia normal.

Na Tabela 5, a comparacdo de ambos 0s paises quanto ao nimero de criancgas nascidas e
do numero de sobreviventes, esclarece ainda mais as semelhancgas existentes, embora se
verifique que as taxas de sobreviventes em Mogambique so um tanto mais baixas. Mais uma
vez, 0s nimeros relativos as coortes dos 24 aos 29 e dos 35 aos 39 anos de idade parecem ser
um tanto andmalos. Contudo, isto pode estar associado com os mesmos fatores discutidos
antes, nomeadamente, que as perturbaces civis em meados de 1980 poderiam ter diminuido as
taxas de sobrevivéncia infantil das coortes de mulheres presentemente entre 24 e 29 anos, mas
gue naquela altura estavam no grupo de idade reprodutivo importante dos 20-24 anos.

Tabela 5 - Criangas nascidas/sobreviventes segundo as coorte de idades das mulheres

Pais | 1519 | 2024 | 2529 | 3034 | 3539 | 4044
Botswana

Nascidas 0,26 1,17 2,55 3,70 5,09 5,42
Sobrevi- 0,25 1,11 2,39 3,48 4,67 4,90
ventes
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Area Peri-Urbana de Maputo

Nascidas 0,29 1,00 2,42 3,80 450 5,51
Sobrevi- 0,25 0,88 2,02 3,28 3,48 4,45
ventes

As estimativas da mortalidade acumulada durante os trés primeiros anos, € ao longo de
cinco e dez anos de idade, sdo apresentadas na Figura 13. Os pontos identificados pelas técnicas
de estimativa encontram-se assinalados, e uma curva suave foi desenhada, sugerindo uma
trajectdria provavel na auséncia do que parece ser anomalias resultantes do tamanho limitado da
amostra ou dos eventos ou situacBes incomuns que prevaleceram em certos periodos
especificos.

EEEEEEREEE R

Figure O Estimativa da
MHrtalidade Infantil Acumul ada
Os resultados desta

estimativa de mortalidade infantil acumulada sugerem que a mortalidade infantil na regido peri-
urbana é de 78 por 1,000 nascidos vivos. Esta taxa de mortalidade infantil urbana relativamente
baixa é consistente com a taxa nacional mais elevada de 137 por 1,000 nascidos vivos
apresentada no Relatorio Mundial de Desenvolvimento de 1991 do Banco Mundial. A taxa
de mortalidade infantil extraordinariamente alta de 163 por 1,000 nascidos vivos para a idade
dos 3 anos poderé refletir as condi¢des associadas com o agravamento da situacdo de guerra em
meados dos anos 80.

C. Atividade Econdmica
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Em cada agregado familiar perguntou-se aos chefes de agregado, as esposas principais e
a um numero adicional até dois adultos economicamente ativos, uma série de questdes sobre o
tipo de atividade econdmica em que estavam envolvidos, os seus rendimentos, e outros detalhes
respeitantes a natureza dos seus empregos. O emprego do setor formal é definido nesta
pesquisa como o trabalho assalariado para 0 governo, emprego pago por uma entidade privada,
ou trabalho para um individuo. O termo por conta prépria é definido como o trabalho pago por
conta propria. Ambos os empregos, no setor formal e por conta propria, sdao resumidos e
analisados aqui de acordo com a mesma classificacdo dos principais setores de emprego utiliza
pelo Ministério do Trabalho.

Os rendimentos foram estandartizados com o objectivo de se calcular as médias mensais
para certas ocupacOes e setores selecionados. No caso do emprego no setor formal, os
pagamentos diarios foram multiplicados por 24 e os pagamentos semanais foram multiplicados
por quatro, de modo a poder-se obter os montantes mensais que pudessem ser entdo somados e
daqui calculadas as médias nas varias ocupagdes. Para o trabalho por conta propria, 0s
rendimentos declarados semanalmente foram multiplicados por quatro com vista a obter-se o
montante mensal. Os rendimentos atuais semanais, em vez de estimados, foram usados para se
calcular os rendimentos mensais dos trabalhos por conta propria. As se¢fes que se seguem
analisam primeiro o perfil de salario e vencimentos do setor formal. Em seguida apresenta-se
um perfil similar sobre os rendimentos dos trabalhos por conta prépria. A unidade monetaria
utilizada nas tabelas que se seguem estdo expressas em contos, onde um conto equivale a mil
meticais (a unidade monetaria mogambicana).

Antes de se analisar os resultados dos 189 casos selecionados na Tabela 6, deve-se notar
que hd um namero limitado de casos em certas ocupacdes selecionadas nesta Tabela. Tomando
isto em consideraco, constata-se a emergéncia de varios padrdes interessantes de rendimentos a
partir dum perfil de ocupacgdes selecionadas no setor formal. Primeiro, verifica-se que 0s
mineiros e os camionistas ganham saldrios mensais muito mais altos que todas as outras
ocupacles listadas na Tabela 6 (1.079 e 580 contos, em méedia, respectivamente). A este
seguem os militares (72 contos), técnicos (68 contos) e escriturarios (61 contos). Tais
resultados correspondem aquilo que tinha sido previsto.

As outras ocupagdes enumeradas na Tabela 6, possuem rendimentos que oscilam entre
valores baixos de 16 contos por més, para trabalhadores agricolas, até 56 contos, para
mecanicos, encontram-se a maioria entre os 30 e 47 contos de salarios medios mensais. A
caracteristica mais interessante deste perfil é a fraca variacdo dos diferenciais de ordenados nas
ocupacdes dos "colarinhos azuis”, ou seja, dos trabalhadores bracais. Na verdade este também
inclui professores, escriturarios e técnicos. Apenas 0s mineiros estdo claramente num mercado
separado, 0 que Ja era esperado visto estes refletirem os niveis de rendimento existentes na
Africa do Sul. Em resumo, o perfil de salérios e ordenados documentados na Tabela 6 sugere
uma pequena segmentacdo segundo o tipo de ocupacdo, e uma substancial integracdo dos niveis
salariais atraves de um aparente mercado de competico duma vasta gama de ocupacdes.
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Contudo, quando desagregamos os rendimentos das atividades do setor formal dos
chefes de agregado, separados segundo o género, observam-se diferencas marcantes. Tais
diferengas so apresentadas nas Tabelas 8 e 9. Em todos os agrupamento sectoriais constata-se
que os homens chefes do agregado ganham substancialmente mais do que as mulheres chefes de
familia. Considerando o0s setores que registraram 0 maior nimero de casos (Servigos,
construcdo-indastria e comercio), verifica-se que 0s homens chefes conseguem,
respectivamente, 1.8, 1.3, e 1.6 vezes mais rendimentos médios do que as mulheres chefes de
agregado dos mesmos setores. Em varios outros setores, onde o nimero de observacdes é
pequeno, este diferencial aumenta consideravelmente a favor dos homens chefes de familia.

Importa referir que o nimero de casos de chefes de agregado familiar registrados é
maior do que aquele que aparece mencionado na Tabela 6. Para efeitos de estimativa dos
rendimentos médios mensais a Tabela 6 inclui apenas um subgrupo de ocupacgdes que tivessem
mais de trés casos. Havia um grande nimero de ocupag¢Bes com apenas um ou dois casos que
foram excluidas desta tabela reunindo ocupacGes especificas, mas foram incluidas na
classificagdo setorial mais geral de atividade econdmica apresentada sobre os chefes do
agregado.

Antes de se passar a andlise dos rendimentos dos trabalhos por conta propria, é Util
colocar os rendimentos do setor formal em perspectiva. Pode-se converter os rendimentos para
dolares, considerados segundo a taxa de cdmbio do mercado paralelo. Estas taxas do mercado
paralelo variam entre 1.8 e 2.1 contos por délar, dependendo do tipo de segmento do mercado
oficial e paralelo/ndo oficial que for usado. Se usarmos como taxa 2 contos (2.000 meticais) por
dolar e, além disso, se utilizarmos como média ponderada aproximada o nivel superior de
redimentos dos trabalhadores bracais, 40 ou 50 contos por més, obtem-se um perfil de
rendimento mensal de 20 a 25 délares por més, ou 240 a 300 ddlares por ano. Isto é consistente
com o rendimento nacional anual per capita estimado em $80 ddlares no Relatério Mundial de
Desenvolvimento de 1991 do Banco Mundial.

O valor mais elevado dos rendimentos médios nas condices da zona peri-urbana no
deixa de ser consistente e 16gico, visto 0os nimeros nacionais incluirem uma grande proporcao
de rendimentos rurais estimados ainda mais baixos. Por conseguinte, o perfil de rendimentos do
setor formal peri-urbano revela ser consistente com as estimativas nacionais.
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1. Setor Formal - Limites de Rendimento e Rendimento Mensal
a. Ocupacdes Selecionadas do Setor Formal

Tabela 6 - Limites de Rendimento e Rendimento Médio Mensal por Ocupagdes Selecionadas do Setor Formal com Trés ou Mais Casos Cases

Todos os Chefes de Agregado, Mulheres Principais e Adultos Adicionais

OCUPACAO RENDIMENTO MENSAL EM REND.MEDIO MENSAL MEDIA DOS CASOS
CONTOS
(000) (000)

SERVICO:

ESCRITURARIO 31-167 61 13

MOTORISTA 35-90 49

SECRETARIA 24 - 50 36

EMPREGADO CIVIL 25-423 27
LIMPEZA E SEGURANCA:

GUARDA 22-180 47 14

SERVICAL 5-112 33 14
CONSTRUCAO/INDUSTRIA:

CARPINTEIRO 26-70 47

ELETRICISTA 35 - 60 47

MECANICO (AUTO) 21-101 56 10

PEDREIRO 18 - 53,4 42

PINTOR 31-53 43

CHAVEIRO 22-48 40

FERREIRO 1-42 31

OPERADOR MAQ. 2-82 46 11

TECNICO 45 - 85 68

CARREGADOR/PORTEIRO 26,5 - 60 37
HOTEL/RESTAURANTE:

COZINHEIRO/CHEF 15-77 44

GARCOM 27,8-40 33
AGRICULTURA:

TRABALHADOR AGR. 6-31 16 7
COMERCIO |

BALCONISTA 30 - 60 41 8
TRANSPORTE:

TRANSP.INDEP. 31-1200 580 4
OUTROS:

EMPREG.DOM. 15-72 30

MINEIRO 200 - 2000 1079

MILITAR 10 - 288 72 12
EDUCACAO:

TODOS NIVEIS 10 - 93 38 9

(Casos relatados como principal atividade econémica formal; todos os valores monetarios relatados em contos)
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b. Atividade Econémica Formal para Chefes de Agregado
Tabela 7 - Limites de Rendimento e Rendimento Médio Mensal por Setores Principais da Atividade Econdémica Formal de Todos
0s Chefes de Agregado
NO.CASOS % TODAS LIMITE EM CONTOS (000) REND. CASOS
SETOR FAM M.M. MEDIOS
(000)
SERVICO 40 12,12 2,5-167 50 37
LIMPEZA 27 8,18 5-180 42 22
CONS/INDU 83 25,15 1-130,2 47 71
REST/HOT 9 2,73 30-77 50 8
AGR 6 1,82 6 - 2000 349 6
COMERCIO 8 2,42 28 - 60 42 6
TRANSP 7 2,12 24 - 1040 258 5
OUTROS 33 10,00 10 - 2000 238 25
EDUCACAQ 4 1,21 3-63,2 31 4
NAO DISP 2,12

Tabela 8 - Limites de Renda e Renda Médio Mensal por Setor Principal da Atividade Econdmica Formal de Chefes de
Familias Homens
NO.CASOS % CFs LIMITE EM REND. M.M. MEDIA
SETOR HOMENS CONTOS CASOS
SERV 36 13,19 2,5-120 52 33
LIMPEZA 24 8,79 5-180 48 21
CONS/IND 78 28,57 | 2-130,2 48 70
REST/HO 3,30( 30-77 50
AGR 1,83 10 - 2000 417
COM 2,56 | 36-60 44
TRANSP 2,56 | 31-260 102
OUTROS 31 11,36 | 11,75 - 2000 254 23
EDUC 2 0,73 | 28-63,2 46 2
ND 6 2,20
205 75,09

Tabela 9 - Limites de Renda e Renda Média Mensal por Atividade Econémica do Setor Formal de Mulheres Principais

NO.CASOS % CFs LIMITE EM REND.M.M MEDIA

SETOR MULHER CONTOS (000) (000) CASOS
SERVICO 7,02 15-42 32
LIMPEZA 5,26 24-26 25
CONS/INDU 8,77 1-63 36
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REST/HOT 0 0,00 NENHUM CASO
AGR 1 1,75 6 6
COMERCIO 1 1,75 28 28
TRANSP 0 0,00 NENHUM CASO
OUTROS 2 3,51 24-72 48
EDUCACAO 2 3,51 3-72 17
1 1,75 NAO DISP
19 33,33
C. Atividade Econémica Formal de Mulheres Principais
Tabela 10 - Limites de Renda e Renda Média Mensal por Ativ.Econ. do Setor Formal de Mulheres Principais
NO. % TOTAL LIM.EM REND. M.M MEDIA
SETOR CASOS RELATADO | CONTOS (000) (000) DOS
CASOS
SERVICO 3 11,54 | 40-50 44 3
LIMPEZA 2 7,69 27 27 2
CONS/INDU 3 11,54 | 28,5-35 32 2
REST/HOT 1 3,85| 40 40 1
AGR 6 23,08 10-72 31 5
COMERCIO 3 11,54 | 30-45 35 3
TRANSP 0 0,00 | NULO
OUTROS 3 11,54 | 31-93 51 3
EDUCACAO 2 7,69 | 10 - 400 25 2
NAO DISP 3 11,54
26 100,00
2. Por Conta Préopria - Limtes de Rendinentos e
Rendi nent o Mensa
a. Atividades Por Conta Propria Sel eci onadas

Para a estimativa do rendinento nedi o nensal, os dados do
inquérito apresentados na Tabela 11 sdo baseados em 229 casos
de actividades por conta propria em que havia cinco ou nais
casos, para as estimativas de rendinmento nedio nensal. Em
al gumas atividades certos individuos declararam rendi nentos
zero na senmana da entrevista e, por conseguinte, o limte
inferior semanal em contos tem um valor zero para tais
ati vi dades. Cs casos de rendinento zero foram incluidos
juntanmente com os casos de rendi nentos positivos para o calculo
(em cont os) das nédi as de rendas nensai s.

Gs resultado na Tabela 11 variam entre um minino de 19
contos por nés, para trabal hadores agricolas, até um maxi no de
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406 contos, para eletricistas. As ocupacOes especializadas de
carpinteiros, eletricistas, pedreiro e nmesno pintores ganham
substancialnente mis do que as outras atividades, e
consideravelmente mais do que o rendinmento nensal declarado
para a maioria das ocupacdes formais discutidas anteriornente.
Isto ndo € necessarianente surpreendente. As actividades por
conta proépria em ocupacdes especializadas selecionadas podem
usual rente gerar rendinmentos substanciais em paises nenos
desenvol vi dos. Mesnmo os vendedores de produtos agricolas e
manuf at ur ados apresentados na Tabela 11 podem gerar rendi nmentos
mai ores do que nuitos dos rendinentos nedios do setor fornal
apr esent ados na Tabel a 6.

Tendo dito isto, contudo, inporta que se faca ainda um
conmentario inportante. s rendinentos por conta propria
correspondem a rendi nentos brutos, e nao |iquidos, de todos os
custos ou fatores que os artesdes individuais, vendedores e
comerci antes especializados incorrem nos seus negoécios. Ura
vez considerados tais custos o diferencial que favorece as
actividades por conta proépria relativamente aos rendi nentos no
sector formal podem ser claramente nenor do que aqui se
apresent a.

O enprego por conta proépria para o chefe de famlia
(Tabela 12) indica que 49 por cento dos chefes honens
trabal hando por conta propria geram estes rendi mrentos no setor
especi alizado industrial e de construcéo. Em contra partida,
75 por cento das mul heres chefes por conta propria trabal ham em
atividades do setor conercial. Com efeito, isto gera um
substanci al diferencial de rendinmentos a favor do honem Tal
resultado pode ser visto na Tabela 13, onde os 40 casos de
honmens chefes do agregado na atividade setorial mnmais conum
(construcdao/industria) teve unma nédia de 206 contos por nés.
Em contraste os rendi nentos nmédi os nensais para as 25 mul heres
chefes de agregado na atividade de comércio e vendedeiras (a
atividade setorial mais comum para mul heres chefes) s6 chegou a
44 cont os por neés.
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Tabela 11 -

Limite de Renda Sem. Relatado e Ganhos Médios Mens. por Ativ. Aut. Selecionadas, Todos

Chefes de Agregado, Mulheres Principais e Adultos Adicionais

ATIVIDADE LIM.SEM. CONTOS | GANHOS MEDIA DOS
(000) Méd.Mens. CASOS
(000)

CONSTRUCAO/INDUSTRIA:

ALFAIATE 1-35 48 7
CARPINTEIRO 0 - 250 400 5
ELETRICISTA 5-60 406 5
PEDREIRO 5-270 349 5
PINTOR 0 - 200 210 6
AGRICULTURA:

TRAB.AGR. 0-30 19 40
VENDEDORES EM BAZAR:

BENS MANUF. 0-49 65 7
PROD.AGR. 0-280 120 14
BEB/ALIM 6-50 89 9
VENDEDORES DE RUA/DUMBA NENGUE:

BENS MANUF. 0-700 184 20
PROD.AGR. 0-100 67 22
BEB/ALIM 0-35,6 52 53
ART/ARTES 0-10 18 8
MAD/CANICO 0-96 80 12
OUTRAS ATIVIDADES:

ARTESAO 0-350 263 7
CURANDEIRO 10 - 300 429 9
Nota: ganhos médios mensais = 4 vezes a média semanal por atividade; limites de renda se-

manal varia devido ao relato de ganho zero em vez da estimativa de uma semana tipica.

Ganhos relatados, ndo estimados, sdo usados para se obter as médias.
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b. Atividades Por Conta Propria Seguundo o Chefe de Agregado

Tabela 12 - Tipo de Auténomo, por Setor; Chefe de Familia, por Sexo

HOMENS
% DE TODOS % DE CHEFES

SETOR % CASOS CHEFES HOMENS | HOMENS RELATADOS
SERVICO | 2 0,73 1,98
CONSTRUCAO/INDUST 50 18,32 49,50
HOTEL/RESTAURANTE 2 0,73 1,98
AGRICULTURA 12 4,40 11,88
COMERCIO | 21 7,69 20,79
TRANSPORTE 1 0,37 0,99
OUTROS | 8 2,93 7,92
CASOS DE AUSENCIA 5 1,83 4,95

TOTAL DE HOMENS 101 37,00 100,00
MULHERES

% DE TODAS % DE MULHERES
SETOR NO. CASOS MULHERES CHEFES RELATADAS
CHEFES

HOTEL/RESTAURANTE 1 1,75 2,78
AGRICULTURA 6 10,53 16,67
COMERCIO 27 47,37 75,00
OUTROS 1 1,75 2,78
CASOS DE AUSENCIA 1 1,75 2,78

TOTAL DE MULHE RES 36 63,16 100,00

Tabela 13 - Limite de Renda Semanal Relatado e Ganhos Médios Mensais por Setor, para a
Atividade Por Conta Popria dos Chefes de Agregado

HOMEM CHEFE DE AGREGADO
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LIMITE SEMANAL GANHOS MEDIA
SETOR EM CONTOS MEDIOS DOS CASOS
MENSAIS
SERVICO 75 - 500 1150 2
CONST/IND 1-300 206 40




AGRICULTURA 0-30 52 9
COMERCIO 0-700 286 16
OUTROS 0-300 198 8
MULHER CHEFE DE AGREGADO
LIMITE SEMANAL | GANHOS MEDIA DOS
SETOR EM CONTOS MEDIOS CASOS
MENSAIS
HOTEL/RESTAUR | 155 620 1
ANTE
AGRICULTURA 0-2 3 3
COMERCIO 0-35 44 25
OUTROS 5 5 1
Nota: ganhos médios mensais = 4 vezes a média semanal por atividade; limite de
renda semanal varia devido ao relato de ganho zero em vez da estimativa de
uma tipica semana. Ganhos relatados, ndo estimados, sdo usados para obter
médias.
C. Atividades Por Conta Propria de Mulheres Principais

Tabela 14 - Limites de Renda Semanal Relatado e Ganhos Médios Mensais por Setor, para a Atividade Por Conta
Prépria das Mulheres Principais

% DO TOTAL LIMITE SEMANAL REND.
SETOR NO. CASOS RELATADO EM CONTOS (000) MEDIO
MENSAL (000)
CONST/IND 1 065] 5 20
(1 CASO)
HOTEL/RESTAUR 3 1,94 | 350 - 800 2300
ANTE
(2 MEDIAS)
AGRI 53 34,19] 0-28 7
(25 MEDIAS)
COMERCIO 86 55,48 | 0-280 89
(74 MEDIAS)
OUTROS 9 5,81 | 10-300 375
(7 MEDIAS)
AUSENTE 3 1,94
TOTAL 155 100,00
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Nota:

ganhos médios mensais = 4 vezes a média semanal por atividade; limite de renda semanal varia devido
ao relato de ganho zero em vez da estimativa de uma tipica semana. Ganhos relatados, ndo estimados,
sdo usados para obter uma média.
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d. Local de trabal ho, tipo de organi zacdo e di as trabal hados

A Tabela 15 revela algunmas caracteristicas adicionais
sobre a atividade por conta prépria de todos os adultos, honens
e mul heres, incluidos no |evantanento. O setor conercial ¢é
responsavel por quase netade de todas as atividades por conta
propria respeitantes aos 366 adultos inquiridos. Este é seguido
da agricultura (21% e do setor de construcdo e industria
(169 .

A nmaioria predonm nante destes enpregos por conta proépria
encontra-se situado na area peri-urbana, fora da cidade cinento
de Maputo (79,5 por cento). Sonente 8,7 por cento destas
atividades por conta propria ocorrem no Distrito |I (a cidade
central ou cinento cono é frequentenente chamada).

A Tabela 16 evidencia que o tipo de anbiente de trabal ho
mai s comum na altura do inquérito era o trabal ho sozinho (55
por cento dos casos). Qutros 25 por cento decl araram trabal har
com os nmenbros da fanilia. Sonente 6 por cento declarou
contratar enpregados nos seus enpregos executados por conta
prépria. Por conseguinte, a base da mcro-enpresa para o tipo
de trabalho por conta proépria existente na area peri-urbana
parece ser de natureza fundamental nente individual

A Tabela 16 sugere ainda que a existencia de um
subst anci al subenprego parece tanbém caracterizar a atividade
por conta propria. Sonmente 44 por cento declarou trabal har 21

dias ou mais por nés. Cerca de 28 por cento dos 366
entrevi stados com actividades por <conta propria declararam
trabal har sonente entre 0 e 10 dias por nes. Deste forma, a

natureza esporadica e intermtente da atividade por conta
propria parece confirm-se na area peri-urbana de Maputo.
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Tabela 15 - Caracteristicas Setoriais de Por Conta Prépria (Todos Adultos
Economicamente Ativos) e Local de Trabalho

SETOR No. Casos % do Total
SERVICO 2 0,55
LIMPEZA 3 0,82
CONS/IND 59 16,12
REST/HOT 7 1,91
AGRICULTURA 78 21,31
COMERCIO 180 49,18
TRANSPORTE 2 0,55
OUTROS 23 6,28
EDUCACAO 0 0,00
NAO DISP 12 3,28
TOTAL 366 100,00
LOCALIZACAO No. Casos % do Total
AREA PERI-URBANA 291 79,51
CENTRO URBANO 32 8,74
NAO SABEM 17 4,64
NAO DISP 26 7,10
366 100,00
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Tabela 16 - Ambiente de Trabalho e Dias Trabalhados por Més para Todos Adultos Por

Conta Prépria.

TIPO DE ORGANIZACAO NO. CASOS % do Total
TRABALHANDO SOZINHO 203 55,46
TRABALHA COM FAMILIA 93 25,41
OUTROS EMPREG 23 6,28
MEMBROS DE COOP 2 0,55
OUTROS 9 2,46
NAO SABEM 13 3,55
NAO DISP 23 6,28
366 100,00

TRAB.SOZ.0U C/OUTROS No. Casos % do Total
SOZINHO 139 37,98
COM UM 63 17,21
COM DOIS 60 16,39
COM TRES 36 9,84
COM QUATRO 22 6,01
COM CINCO OU MAIS 24 6,56
NAO DISP 22 5,74
366 100,00

DIAS TRABALHADOS RELATADOS POR MES No. Casos % do Total
0--10 104 28,42

11 --20 41 11,20

21--29 42 11,48

30 121 33,06

NAO SABEM 19 5,19
NAO DISP 39 10,66
366 100,01
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3. Estrutura Econémca Famliar, por Sexo do Chefe do
Agregado Fam |i ar

a. Atividades (formal e por <conta propria) dos
adul tos entrevi stados

Em vez de se estimar um rendinento nedio dos agregados
famliares para toda a nossa anostra, considerou-se que a
apresentaco dos rendinmentos nedios referentes as categorias
mais representativas de agregados poderia fornecer maior
informacdo referente ao perfil soOcio-econdmco da popul acdo
peri-urbana de Mputoo.

Cada agregado no inquérito pode ser classificado de acordo
com a sua estrutura econdm ca, ou com base nunma conbi nacdo dos
adultos econonm canente ativos e dos setores de servigos
reuni dos atraveés do inquérito. Por exenplo, o inquérito foi
desenhado de nobdo a registrar as atividades econdom cas de
quatro adultos, incluindo o chefe do agregado e a nulher
princi pal . Entretanto, 95% dos agregados declararam as
atividades econbmcas e os rendinmentos de nunero de pessoas
inferior aos quatro adultos. |Isto pode ser explicado em grande
parte pela auséncia, no nonmento da entrevista, de outros
adul t os econom canente ativos pertencentes ao agregado. Miitas
vezes o0s chefes do agregado e a mulher principal no tinham
ideia dos detal hes referentes as atividades e aos rendi mentos
de outros adultos e eram portanto, incapazes de responder com
confianca as questdes apresentadas. Apesar disso, os resultados
obti dos indi cam vari os padrdes da ativi dade econbm ca famliar
vari ando desde um chefe do agregado com unma Unica fonte de
rendi nento e trabal hando apenas num UGnico setor, até quatro
adul tos econom canente ativos envolvidos numa conbinagdo de
enpregos fornmais e por conta prépria. E inportante notar aqui
gue as analises que se seguem sao baseadas nas decl araces de
varias conbi nacbes de enpregos e atividades por conta prépria
gue geram rendi nentos para o agregado. Para a maior parte isto
coi nci de com casas com um Uni co agregado. Contudo, em al gunas
casas poderd ter acontecido o caso dos rendi nentos decl arados
pertencerema nais do que uma familia dentro do agregado.

Mai s uma vez, os resultados do | evantanento revel am al guns
contrastes bastante acentuados entre as 57 nulheres e os 273
honens chefes de agregado da anostra. Estes contrastes sao
apresentados na Tabela 17. I nt er essant e, enbora nao
surpreendente, é o fato de que 57,89% (33) das nul heres chefes
de agregado terem declarado serem el as nmesnas as Uni cas pessoas
adul tas econom canente ativas nas suas casas (painel A). Este
nunero contrasta com os 24,91% (68) de honens chefes de
agregado que possuiam apenas um adulto econom canmente ativos
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Das nulheres registradas cono uUnico adulto econom canente
ativo, 54,54% (18) trabal ham por conta prépria, 36,36% (7)
encontramse no setor formal, e 9,09% (3) trabalham tanto no
setor por conta proéopria conbo no setor formal (painel B). A
estrutura economca famliar mais predom nante corresponde aos
agregados onde o chefes de agregado é o Unico gerador de
rendimento e trabalha em atividades por conta propria, com

54,89% (18) dos 57 agregados chefiados por nul heres. O
contraste das estatisticas referentes aos 24, 91% agregados onde
os homens chefes do agregado so oS Unicos geradores de

rendimento para o0 agregado, so as seguintes: 67,64% (46)
enpregados no setor formal; 16,17% (11) por conta propria; e,
16,17% (11) trabal hando tanto no setor formal conbo no setor
por conta propria.

Em 35, 09% (20) dos agregados chefiados por nmul heres, pelo
menos mai s um adulto foi declarado econom canente ativo (painel
D). Isto revela um grande contraste com os 71,80% (196) de
agregados chefiados por honmens. Sonmente trés (5,26% agregados
chefiados por nul heres decl araram exi stirem dois outros adultos
activos no agregado, enquanto 39 (14,29% agregados chefi ados
por honens declararam existir no agregado dois adultos
econom canente ativos adicionais (Painel E). Em cada trés casos
de mul heres, acontecia existir uma mul her principal presente em
casa no nomento da entrevista. A ém disso, 21 (7,69% dos
agregados chefiados por honmens declararam existir trés adultos
ativos adicionais (painel F). Sénmente cinco, ou 8,77% de todos
os agregados chefiados por nul heres declararam trabal har tanto
em enpregos por conta proépria cono no setor formal, quer na
situaco de serem as Unicas pessoas a gerirem rendi nentos, quer
em articulaco com outros adultos. O contrastante namero para
honens é de 47, ou 17, 22% (pai nel C)

Tabela 17 -
Estr.Econ.Fam.por Comb.de Status Form.e por conta prépria. por Sexo de Chefe de Agr.

A. Adultos relatando ser Ginico economicamente ativo (independente do setor)

Sexo (No.) Total No. %
Masculino (273) 68 24,91
Feminino (57) 33 57,89
B. Adulto relatando ser tinico economicamente ativo por tipo de emprego

Sexo (No.) Por conta propria Setor Formal Empr.em Ambos

No. % No. % No. %

Masculino (68) 11 16,17 46 67,64 11 16,17
Feminino (33) 18 54,5 12 36,40 3 9,09
C. Relatando ambos empr. por conta prépria e setor formal, independente de estr. econdmica

Sexo (No.) Total No. %
Masculino (273) 47 17,22
Feminino (57) 5 8,77

D. Pelo menos um outro adulto relatado como economicamente ativo
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Sexo (No.) Total No. %
Masculino (273) 196 71,8
Feminino (57) 20 35,09
E. Pelo menos dois outros adultos relatados como economicamente ativos
Sexo (No.) Total No. %
Masculino (273) 39 14,29
Feminino (57) 3 5,26
F. Pelo menos trés outros adultos relatados como economicamente ativos
Sexo (No.) Total No. %
Masculino (273) 21 7,69
Feminino (57) 0 0
G. Nenhuma Atividade Econdmica relatada
Sexo (No.) Total No. %
Masculino (273) 15 5,49
Feminino (57) 7 12,28
1 (Falta de dados de Mulher)

s homens que declararam duas ou nmmis atividades
econdm cas estdo tipicanente usando especializacdes adquiridas
no setor formal para suplenentar os seus rendi nentos através de
enpregos por conta proéopria. Devido ao I|imtado nivel de
educacédo e treinanento fornmal, as oportuni dades de enprego por
conta proépria para as nul heres restringemse fundanental nente
as vendas na rua ou nos bazares. Conb se disse antes, o0s
honens trabal hando por <conta propria e com ocupagces conp
carpinteiros, eletricistas, pedreiros e pintores podem contar
com rendinentos mnédios nmais altos do que as nulheres
t rabal hando i nfornmal nente no nercado (i.e., o setor conercial).

Conbo era de esperar, nem todos o0s chefes de agregado
decl araram possuir uma atividade econbm ca. Sete (12.28%
mul heres chefes do agregado e 15 (5,49% honens declararam no
possuir uma atividade econdni ca especifica. Cont udo, em quase
78% destes agregados, pelo nenos um outro adulto foi declarado
cono econom canente ati vo.

Cono j& foi denonstrado pelos resultados discutidos em
outras secOes deste relatorio, a mulher principal € muito
importante nas decisbGes famliares e nas estratégias gerais de
sobr evi vénci a. Este fato ¢é talvez mais evidente na
contribui cdo da mul her principal para a renda famliar, cono se
evidencia nas varias estruturas econbm cas identificadas nos
dados do | evantanento. Em 155 (56, 77% dos agregados chefi ados
por honmens, wuma mulher principal foi declarada conb adulta
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econom canente ativa. Sessenta por cento (93) destes 155
decl araram apenas o chefe do agregado e a mul her principal cono
ativos, ficando os restantes 40% com pel o nenos um outro adulto
ativo para além do chefe do agregado e da nul her principal.
Entre os 273 agregados chefiadas por honem a estrutura
econdm ca nmais comum foi a conbi nacdo do chefe do agregado e da
mul her principal com 34,11% (93) do total. Dentro deste
subgrupo de 93 casos, a conbinacdo nmais predom nante foi a do
chefe do agregado a trabalhar no setor formal e a nmulher
principal trabal hando por <conta proépria (51, ou 54,84% de
agregados chefiados por honeny. Gs resultados de inquéritos
anteriores sugerem que a conbinacdo nais provavel nente seria a
de um honem trabal hando cono artifice especi al i zado
(carpinteiro, pedreiro) e a nul her principal vendendo alinmentos
processados ou produtos agricolas no bazar ou nas ruas.

O tamanho do agregado famliar no caso dos agregados
chefiados por rmulheres variou entre um e 15 nenbros,
correspondendo isto a um tamanho médio de 7.13 nenbros. Par a
os agregados chefiados por honens, o tanmanho médi o do agregado
foi estimado em 8.9, a partir dunma variacdo entre 2 a 23
menbr os. s agregados chefiados por mul heres, enbor a
apresentem nenor probabilidade de encontrarem apoi o econdm co
de outros adultos nenbros do agregado, o tanmanho médio de tais
agregados ndo € significativamente nenor do que o dos agragados

chefiados por honmem A primeira vista, apenas quando se
conmpara as mul heres chefes de agregado, que sao as Unicas a
produzir rendinento e trabal ham no sector formal, com os

honens chefes de agregado que se encontram nas nesnas
circunstancias, é que se observa uma diferenca significativa no
tamanho médi o dos agregados; 3.57 nenbros para os agregados das
mul heres, e 7.39 nenbros para os dos honens. Ura andlise
adi cional sera necessaria, a fim de se poder determnar se o
t amanho nédi o do agregado esta real nente correl aci onado com una
estrutura econbm ca particul ar

A proéoxima seccado do relatorio fornece o esbhoco de al gunas
das estruturas econbmicas nmis comuns ou representativas dos
agregados, identificadas nos dados do inquérito, para al ém de
fornecer exenplos de rendinentos famliares reais, baseados nas
analises anteriores dos valores de rendinento por setor e tipo
de ocupacéao.
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_ b. Ganhos famliares (em neticais) relatados para
uni dades econdm cas fam |liares representativas

Agr egados Chefi ados por Ml her

1. Provedora unica, enprego no setor formal: (1) enpregada
doméstica, relatando paganento diario de 3.000 mt. para um
total nmensal de 72.000 nt.; (2) operadora de naquinas,
rel atando sal &ari o nensal de 46.000 nt.

2. Provedora Uni ca, enpregada por conta prépria: (1)
agricultora, trabal hando todos os dias com 4 nenbros no

agregado, declarou rendinentos no valor de 2.000 nt./semana,
para um total nensal de 8.000 m. (2) vendedeira de alinentos
preparados e bebidas, trabalhando todos os dias sozinha no
dunba nengue, declarou rendi mentos brutos de 35,000 nt./senana,
para um val or bruto nensal de 140.000 m

3. Provedora unica , trabal hando por conta proépria e no setor
formal: (1) professora de escola primaria ganhando 30.000
nt/ més e trabal hando todos os dias juntanente com ci hco nenbros
da fanilia cono vendedeira de produtos manufaturados no dunba
nengue ganhando rendi mentos brutos nensais de 44.000 nt. Ganhos
nensais totais: 74.000 nt. (2) conerciante declarou um salario
mensal de 28.000 nt. e vendedeira no dunba nengue de alinentos
preparados e bebi das, trabal hando com dois nenbros da fanilia e
decl arando rendinmentos brutos de 42.000 nt./nés. Ganhos
nensai s totais: 70.000 nt.

4. Chefe de agregado enpregada no sector formal mais umoutro
adulto enpregado no setor formal: (1) o chefe do agregado
trabal ha no setor de servigco e ganha 15.000 nt./nés; o outro
adulto est& enpregado cono gerente de escritério e ganha 30. 000
nt./més. Ganhos nensais totais: 45.000 nt.

5. Chefe de fanmilia por conta prépria nmais um outro adulto
trabal hando tanto por conta prépria cono no setor formal: (1)
chefe de agregado vende alinentos preparados e bebi das no dunba
nengue todos os dias e declarou rendinentos brutos nensais de

72.000 nt.; uma outra adulta trabalha conb cabeleireira
ganhando 5.000 nt./nés, para além de vender com a chefe do
agregado alinentos preparados e bebidas. Ganhos nensai s

totais: 77.000 nt.
6. Chefe de agregado por conta proépria nmais dois outros

adul tos enpregados no setor formal: (1) o chefe do agregado
vende produtos agricolas 8 dias por nmés, no dunba nengue,
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ganhando um rendinmento bruto de 48.000 nt.; o segundo adulto
trabalha conmo soldador; e o terceiro adulto trabalha conp
criado com um salario de 25.000 nt./nés. Ganhos nensai s
totais: 73.000 nt.

Agr egados Chefi ados por Honem

1. Provedor Unico, enprego no setor formal: (1) guarda,
declarou um salario nensal de 28.000 nt. (2) notorista no
setor de servico, declarou um sal ario nmensal de 35.000 nt. (3)
oper ador de maqui nas, rel atando sal ari o nensal de 36.000 nt.

2. Provedor unico por conta propria: (1) pescador, declarou
rendi mrentos semanais de 30.000 mt. correspondendo a um nensa
bruto de 120.000 nt.

3. Provedor unico, trabal hando tanto por conta proépria cono
no setor formal: (1) pedreiro ganhando 65.000 nt./nmés, e
trabal hando tanbém por conta prépria cono pedreiro com um
rendi mrento de 12.000 nt./senmana que corresponde a 48.000 nt de
rendi mrento nensal. Ganhos nensais totais: 113.000 nt.

4. Chefe de agregado enpregado no setor formal mais dois
outros adultos enpregados: (1) chefe de agregado enpregado na
construcdo, com salario nensal de 46.000 nt.; o segundo adulto
era artesdo por conta proépria e declarou rendi nentos nensais de
24.000 nt.; e o terceiro adulto é um soldado ganhando um
sal &rio nmensal de 30.000 nt. Ganhos nensais totais: 100.000
n. (2) o chefe de agregado € soldado, ganhando um sal ario
nensal de 30.000 nmt.; o segundo adulto é policia, ganhando
45.000 nt./nes; e o terceiro adulto vende produtos agricola no
dunba nengue recebendo um rendimento nensal bruto de 120.000
nt. Ganhos nensais totais: 195.000 nt.

5. Chef e de agregado trabal hando por conta prépria e no setor
formal, mais a mul her principal trabal hando por conta propria:

(1) o chefe do agregado estava enpregado cono notorista no
setor de servigcos, com um salario nensal de 56.000 nt., par a
al ém de ser estudante sem nenhum rendi nento de tal actividade;
a nulher principal era trabal hadora por conta propria cono
costureira, declarou rendinmentos nensais de 20.000 nt. Ganhos
mensai s totais: 76.000 m

6. Chefe de agregado por conta propria, mai s amul her
principal por conta propria: (1) o chefe do agregado trabal hava
por conta prépria cono pintor, declarou rendi nentos brutos de
240.000 nt./nes; a nulher principal era curandeira, declarou
rendi rentos nensais de 100.000 nt. Ganhos nensais totais:
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340.000 nt. (2) o chefe de familia trabal hava por conta
propria cono pescador, decalrou rendi mrentos mensais de 28.000
n.; a mulher principal era agricultora ganhando uma nedi a de
18,000 nt./més Ganhos nensais totais: 46.000 nt.

7. Chefe de agregado enpregado no setor formal, mais anul her
princi pal enpregada no setor fornal: (1) o chefe de agregado
enpregado conb operador de naquinas com salario nensal de
36.000 m.; a nulher principal estava enpregada cono operaria
de fabrica ganhando 35.000 nt./nés Ganhos nensais totais:
71.000 nt. (2) o chefe de agregado estava enpregado cono
pedreiro com um salario nensal de 47.000 nt.; a nulher

principal trabal hava conb enpregada de restaurante por 40.000
nt./més. Ganhos nensais totais: 87.000 nt.

8. Chefe de agregado enpregado no setor formal, mais a mul her
principal trabalhando por conta propria: (1) o chefe de
agregado estava enpregado conb operador de maquinas por um
sal &ri o nmensal de 70.000 nt.; a nulher principal era curandeira
ganhando um rendinmento nensal meédio de 150.000 nt. Ganhos
nmensai s totais: 220.000 nt.D. Actividade do Setor Financeiro

(Gs dados sobre o setor financeiro baseiamse nas questdes
col ocadas sonente aos chefes dos agregados e a nulheres
princi pais. Nao € de surpreender que tenhanos encontrado uma
[imtada participacdo dos residentes da area peri-urbana no
sector financeiro formal. Enquanto uma m noria substancial dos
entrevi stados tinha contas bancaria para efeitos de depdésitos,
guase no havia atividade de enpréstino do setor bancario. Os
enpréstinos feitos pelos patrfes aos enpregados apareceram com
mai s frequéncia do que qual quer outro tipo de crédito formal,
enbora no tivessem aparecido conb uma regra geral (tal cono fo
posta a questdao nado se distinguia entre adiantanento de
ordenados e outros tipos de enpréstinos).

1. Ativi dade de Poupanca
a. Poupanca For nma

As contas de poupanca nos bancos foram bastante conuns
com 28,13% dos inquiridos (164 de 583 respostas conpletas)
possui ndo cont as. O rendimrento nmédi o nensal (em neticais) dos
possui dores de conta bancaria era 162.688 M (92.187 M em
nmédi a, oriundos de atividades do setor formal, e 113.138 MI de
enpregos por conta propria, com nuitos individuos ganhando
rendi nento em anbos o0s setores). Cono se pode ver na Figura
14, os sectores de actividade com naior percentagem de
i nqui ri dos decl arando terem depésitos nas suas contas bancéri as
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incluia a industria hoteleira e restaurantes, os funcionarios
do gover no, transportes e t r abal hador es da
construcao/ i ndustrial/escritorio.

A grande naioria (rmais de 88% dos possuidores de conta
bancéaria tinham dois ou mais anos de educacdo formal, enquanto
69% ti nham quatro ou mais anos. Isto & conparéavel com os 69, 6%
do total da anostra de chefes de agregado e nul heres principais
com dois ou nmais anos de educacdo, e 59,5% com quatro ou mais
anos. A proporcédo de possuidores de conta entre os diferentes
grupos de idade variou entre 22% e 33% nmas nenhuma tendéncia
clara ficou evidente.
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Figura 14 mPercentagen1 de Pessoas com Contas de Poupanca
(por Sector de Enprego)

b. Poupancga | nf or mal

Duas préaticas financeiras informais principais sobressai em
do inquérito basico. O prineiro é o xitike, uma associ acdo de
poupanca e de crédito rotativo comum por toda a parte do nundo
em desenvol vinento, e em Africa em particular. O segundo é um
fundo constituido ao nivel do bairro ou do quarteirdao e gque se
destina a cobrir despesas de energéncia e/ou dos funerais dos
contribuintes. Estes parecemincluir
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frequentenente a nmioria dos agregados duma dada | ocali dade.
Com nuito nenor inportéancia, mas ainda presente, surge o tipo
de

"guar dador de dinheiro", geral mente um dono de loja ou um
i ndi viduo de confianca que guarda as poupancas das pessoas conp
um servi ¢co de depdsito.

O prineiro veiculo de poupanca infornmal foi o xitike, una
associ acao de poupanca e de rotacdo de créditos rotativos (ou
RCSCA). Uma ROSCA é una associ acdo de poupanca informal de um
nunero relativamente pequeno de nenbros (tipicamente 4 a 40
pessoas), geralnente trabal hando no nesno lugar, vivendo no
mesnmo bairro, ou conpartil hando vincul os ou confiangcas conuns.

Cada nmenbro contribui com um mesno nontante para um fundo
comum num intervalo regular (tipicamente de 7 ou 14 dias, ou
possivel mente wuma vez por nes) com um nenbro diferente
(escolhido por sorteio ou seguindo alguma ordem pré-
est abel eci da) recebendo o fundo em cada reuni do. Gs nenbros que
recebem os enpréstinos continuam obri gados a contribuir em cada
encontro, até que todos os nenbros do grupo tenham recebido o
seu enprésti no.

s nenbros que recebem 0Ss seus enpréstinbs no inicio
ganham rapi do acesso a um nontante de enpréstino que pode ser
mai or do que eles proéprios seriam capazes de poupar num curto
periodo de tenpo. Aqueles que recebem o enpréstino nais tarde
pel o nenos tém a garantia de um eventual acesso a um enpréstino
de tamanho conparavel ao dos demais nenbros. Todos os menbros
encontramse socialnente obrigados a envolveremse nuna
poupanca forcada e regular, ao mesno tenpo que todos tanmbém
recebem enpréstinbs sem nenhum paganento de taxas de juros
explicitas.

Das 538 pessoas que responderam 104, ou 17,8% pertenci am
a algumtipo de grupo de poupanca, a nmioria dos quais (83,7%
eram nenbros dum xitike. O rendinmento nédio (em neticais) para
0s nmenbros do grupo era 94.736 MI ( 42.310 MI em acti vi dades do
sector formal e 74.394 MI em enpregos por conta proépria, com
mui t os i ndividuos encontrando-se envol vidos em anbos tipos de
activi dade).

Em média o xitike possuia aproximdanmente 5 nenbros,
mudando de turno em intervalos nédios de 20 dias, e
contribuindo com unma média individual de 7.823 MI, por turno.
O total de liquidez passando através de cada um dos xitikes
variava ao longo do ano de 25.550 MI a 111.263.650 MI, com unma
media de 1.444.982 M. Para uma taxa de canbio de 2.000
nmeticais por délar, isto representa 722 délares anuais por
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xitike. Cada nenbro contribuia para o xitike com unma médi a de
246.879 MI por ano (ou 137 délares) e recebia 13.42 paganentos.

Miitos pertenciam sonente a um xitike, mas cerca de 10%
pertenciama mai s de um
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Figura 15 Percenfagen1 de Pessoas Pertencentes aos G upos
I nformai s (por Sector de Enprego)

Consi derando o numero de pesquisas ja realizadas, em todo
o mundo, sobre as ROSCAs, o0 aspecto nmais interessante do caso
nocanbi cano tal vez sejam as caracteristicas dos participantes e
0s notivos da sua participacao no xitike. Estes grupos existem
presum vel nente porque eles permtem aos participantes a
realizaco de atividades ou conpras de itens que, de outra
maneira, no teria sido possiveis adquirir com base nas poupanca
i ndi vi duai s.

Gs nmenbros de xitike concentramse em poucos setores de
actividade e mis da netade eram nul heres. A participacao
pareceu ser maior nos grupos de idade dos 20 aos 35 e dos 45
aos 65 anos, comniveis nmenores de participacdo na faixa etaria
dos 35 aos 45 anos. Cs setores de enprego com um nivel mais
alto de participacdo foram o da educacdo, do comércio e
gover no, com 30, 27 e 21 por cento de participacgao,
respecti vanente.

Na realidade, os Xitikes ndo prestam servigcos de
i nternmedi agdo financeiras no verdadeiro sentido de aproxi marem
0S possui dores de excesso de |iquidez e aquel es que necessitam
de fundos. Na sua esséncia, eles sdo nmais um necani sno de
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transferéncia, ao longo do tenpo e para um pequeno grupo de
pessoas, dos rendimentos e dos fluxos de consunb. Eles tanmbém
f ornecem poupancas forcadas, condicionando fundos de maneira a
gue ndo sej am desvi ados para outros fins.

As vantagens da participacdo em xitikes em setores conb o
conmercial sdo claras, na nedida em que os pagamentos recebi dos
peri odi canente podem ser usados para financiar conpras de bens
para venda. Para o0s pequenos conerciantes que operam nuna
escala nenor do que as instituices formais preferem nos seus
portfolios, os grupos infornmais sao nmecanisnos atrativos de
i ntermedi acdo financeira porque eles fornecem um acesso mais
facil ao crédito e evitam taxas de juros explicitas. Conmpb se
menci onou anteriormente, em geral tais grupos apenas incluem
conb seus nenbros os individuos que sejam da confianca dos
out r os menbr os, baseados em i nformacdes pessoai s e
conheci mentos que nado facilmente adquiridos e interpretados
pel as instituicbes formis.

Estes nesnpbs fatores de familiaridade e confianca podem
ajudar a explicar a predomnancia de xitikes entre os
prof essores e trabal hadores governanentais. Gs trabal hadores
de escritério e professores muito certamente podem sentir que
conhecem quai s dos seus col egas sdo de confianca, de nodo que
podem provavel nente adquirir uma nocdo do nivel de rendinmento e
das responsabilidades financeiras dos seus col egas de trabal ho.

Pelo facto de o prineiro resultado da participacdo duma
pessoa ser a nudanca do consuno ao longo do tenpo, os xitikes
talvez sejam de pouco valor para um grupo de nenbros onde
t odos os nenbros tenham a tendéncia de necessitar dos fundos ao
nmesno tenpo. Por esta razdo nao seria de esperar ver-se um
xitike <constituido exclusivanente de agricultores, onde o
rendi nento de todos os nenbros tenderia a seguir o nmesnpb tipo
de sazonal i dade. Simlarnmente, a necessidade de confianca na
capaci dade e disposicédo de todos os nenbros em continuarem a
ef etuar as contribui ¢cdes exigidas, apO6s terem recebimento o0s
seus enpréstinos, tenderia a desencorajar a formacdo de um
grupo com uma base soci al denasi ado di versificada.

Gs fundos de energéncialfunerais, se bem que parecam
estarem |l igados a intermedi acdo financeira de una maneira mnuito
ligeira, no deixam de ter tanbém o seu interesse. Eles so
essenci al nrente una forma primtiva de seguro, representando una
transferéncia de risco dos individuos para outrem em troca de
um det ermi nado paganmento. A sua existéncia liberta as fanilias
i ndi viduais dos encargos de seguro por conta propria contra
certos tipos de incertezas. Na nedida em que os fundos seriam
poupados de algum outro nodo, para se fazer face a possivel
ocorréncia de certos acontecinentos, isto aunenta de facto a
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i quidez a disposicdo do individuo.

2. Crédito
a. Cr édito Fornal

As atividades de crédito do setor formal ndo apareceram na
nossa anostra de residentes peri-urbanos conmb um factor
i mportante, havendo sonente trés entrevistados (0,51% que
decl araram ter recebido crédito bancario nos ultinos 6 anos.
Absol ut anent e nenhum enpréstino foi declarado a partir de unies
de crédito, projectos ou cooperativas. A principal fonte de
enpréstinos foi o local de trabal ho, com6 entrevistados (1.03%
do total) declarando terem recebi do enpréstinos, geral mente em

forma de adiantanmento do sal ario. Quando expresso conb una
percentagem do sub-grupo de entrevistados trabal hando cono
enpregados, a inportancia desta fonte de liquidez €é mais

visivel, com aproxi madanente 4% de enpregados do setor forma
recebendo enpréstinos de seus patrdes.

Enquanto que as atividades de enpréstino do setor forna
para pessoas individuais so insignificantes , existem véarias
guest des potenciais com relacdo as instituicbBes financeiras
formai s que podero ser exploradas na segunda fase deste estudo.

Uma questdo diz respeito as ligaces que podero resultar do
crédito formal oferecidos a enpresas e cooperativas |ocalizadas
na area peri-urbana. Ha um certo ndmero de enpresas e

cooperativas na area peri-urbana que presumvelnmente tém um
i mpacto significativo a sua volta.

Al ém da criacdo de enprego, as enpresas com acesso regul ar
ao crédito fornmal podem estar conprando fatores de producdo de
fontes locais, ou estar a fornecer produtos ou servicos de
mel hor qualidade ou nais baratos do que eram antes
di sponi bilizados sem este crédito. O ordenados obtidos pel os
seus trabal hadores podem estar a ser gastos em nercados | ocais,
e o dinheiro anteriornente gasto com produtos ou servi¢os nais
caros, ou nenos atrativos, pode estar a ser disponibilizados
para satisfazer outras necessi dades.

E também provavel que parte dos recursos recebidos de
fontes formais sejam canalizados para clientes, por intermédio
de canais crediticios inplicitos (e.g. a consignacdo de bens
para retal histas para paganentos posteriores). Enquant o foram
regi strados apenas dois exenplos de crédito em dinheiro ou em
espéci e, concedi dos por fornecedores, € possivel que isto possa
ser mais comum num subgrupo nmais restrito de clientes
grossistas, produtores ou conerciantes que beneficiaram de
crédito do setor formal.
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As enpresas recebendo crédito do setor formal, e as suas
| igacdes diretas com a conuni dade podem ser nel hor tratadas na
forma de estudos de caso. Os seus efeitos nmais difusos podem
ser nel hor estudados através de um instrumento de inquérito
suficientenente restrito para permtir que um grande nunero de
entrevi stas possam ser realizadas num periodo relativamente
curto.

b. Cédito I nfornal

O crédito informal foi bastante conmum com 44,56% dos
i nqui ridos declarando ter recebido, no dltino ano, al guma forma
de crédito informal, e 18,7% tendo recebido crédito de nmais do
gue una fonte informal. As fontes mais conuns de crédito foram
de famliares, amgos e Vizinhos. 16, 31% dos inquiridos
declararam ter recebido enpréstinos de amgos e vVizinhos,
14,36% de nenbros da fanmilia, e 7,35% dos grupos a que
pertenci am Surgiram soOnente quatro casos de créditos
recebi dos de conerciantes, e dois de crédito proporcionado por
um fornecedor de produtos. Nio houve informaco de crédito por
parte de agiotas ou conpradores de produtos, enbora houvesse
seis entrevistados que indicaram ter recebido enpréstinos de
outras fontes.

Conb pode ser visto na Figura 16, os enpréstinbs surgiram
mai s frequentenente na fornma de dinheiro, enbora as conbi naces
de dinheiro e bens em espécie ndo tenhamficado nuito atras. As
conpras a crédito foraminportantes, prineiranente no trato com
conerciantes e fornecedores de produtos e, em nenor
i mport ancia, comnenbros da fanili a.

A figura 17 nostra que a frequéncia de enpréstinos estava
concentrada abai xo de dez, por ano, para enpréstinos de am gos
e famliares, enquanto que para os enpréstinos de fornecedores
de produtos e de grupos uma proporcao substancial, 75% e 39, 54%
respecti vanent e, decl araram ter recebi do mai s de dez
enpréstinos no ultino ano. Isto parece sugerir a existéncia de
crédito rotativo ou, no caso de enpréstinos de grupos, a
assi sténcia continua fornecida por grupos de aj uda mitua.
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Duzentos e quarenta e um inquiridos, ou aproxinmadanente

40, 1% declararam ter fornecido assisténcia a al guém I sto
i ncl ui 62, 26% daqueles que receberam crédito de fontes
ext er nas. Consi derando especialnmente as transacbes intra-

famliar, 18,8% dos agregados receberam renessas de nenbros
ausentes, enquanto que sonente 3,6% enviaram bens e dinheiro
para famliares ausentes do lar. |Isto faz sentido uma vez que
a nmaioria da emgracdo parece ser por razes econbm cas, de
forma que os nenbros ausentes tenderiam a estar em nel hores
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condi ¢cbes financeiras do que aqueles que permaneceram no |ar.
Teria pouco sentido, por exenplo, deixar que o capital fosse
gasto para fins escolares (um dos casos nmis provaveis em que
os recursos famliares poderiam ser conpartilhados com um
menbro ausente). Al ém disso, o0s parentes em areas distantes
podem ter nmiores acesso a terra produtiva, nenores despesas e
acesso reduzido a bens de consunb no quais o dinheiro podesse
ser gasto.

Na caso de renessas terem sido recebidas, apenas 12% dos
casos foraminteiramente sob a forma de dinheiro. Em 49% dos
casos foram enviados unicanente bens, enquanto nos restantes
38% casos, existiu unma conbi nacdo de dinheiro e bens envi ados.
As renessas enviadas para fora do agregado foram em prineiro
lugar na forma de bens (acina de 68% das vezes), com unma
conbi nacdo de dinheiro e bens enviados em sonente 18% dos
casos, e sO dinheiro emsonente 12%

E. Padrdes M gratorios na Area Peri-U bana de Maputo

A infornmacdo sobre a imgracdo para Maputo foi recol hida
para todos os nmenbros dos agregados inquiridos e a quem se
perguntou a provincia de origem e a data aproxi mada da chegada
a Maputo, assim conb outras questdes relaci onadas com as suas
atividades econdmicas anteriores e posteriores a mgracao.
Estes dados ndo abordam diretamente o nunmero de pessoas que
mudando para um |ugar determ nado, num dado nonento no tenpo,
mas tratam mai s preci sanente do nunero de pessoas actual nente
presentes num dado | ugar e que chegaram num dado nonent o.

A Figura 18 indica que aproxi nadanente 32 por cento da
popul acdo dentro dos agregados famliares peri-urbanos eram
m grantes, tendo chegado num certo nonento, no passado. Ao
mesno tenpo, cerca de 65.5% dos chefes de agregado famliar
eram nmigrantes, mas nuitos dos seus filhos j& tinham nasci do em
Maputo e, por isso, no so mgrantes. A Figura 19 apresenta o
tenpo nédio de residéncia na area peri-urbana para os nenbros
do agregado. Trés (3) por cento tinham norado na area ha cinco
anos ou nenos, 11 por cento entre 5 e 10 anos, 28 por cento
entre 10 e 15 anos e, finalnente, 58% tinham residido 15 anos
ou mai s.
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1. Motivos da mgracdo ao | ongo do tenpo

Até 1980, os fatores econdmicos e as razdes famliares
foram os fatores predom nantes nas decisdes mgratérias. A
partir do periodo 1981-85, contudo, as preocupagdo com a
seguranca tornaramse nais inportantes, e sao agora os fatores
mai s frequentenente nencionados. Em segunda lugar esta a
conbi nacdo de razdes envolvendo a aconpanhanento da uni dade
famliar, um passo resultante duma decisdo de mgraco tonada
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pel o chefe do agregado. Isto inclui a mgracdo de criancas
dependent es aconpanhando os seus pais, e outras razdes de ordem
famliar (mai s frequentenent e envol vendo uma esposa
aconpanhando o nari do).
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Figura 20 Mdtivo da M gracao Segundo a Data de Cnhegada

As razbes de ordem fam liar sdo, com efeito, passos dados
sob a deciséo de migrar tomada pelo chefe da fanilia. Entre as
razdées discrimnadas para migrar, 0S notivos econdbm cos sao o
segundo fator nmais inportante depois das preocupacdo com a
seguranca, seguindo da mgracdo com o objectivo de estudar.
Esta dltinma tanmbém difere das outras razes, visto ser possivel
envol ver a transferéncia de umindividuo ao i nvés do agregado.

2. Provincia de Origeme Local de Residéncia
Desde 1971, a nmioria dos mgrantes tém vindo das

provincias de Gaza e |Inhanbane, com apenas unma Unica pausa
neste conportanento ocorrendo em 1986, quando houve um aunento
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dos mgrantes da provincia de Mputo, aparentenente devido a
probl emas de seguranca. A Figura 22 no parece evidenciar
nenhum tipo de tendéncia, ao longo do tenpo, no que diz
respeito a nudancas de conportanmento de fixagco dos m grantes.
Pelo nmenos na area peri-urbana os mgrantes nmais novos, por
exenpl o, ndo parecem estarem a fixar-se em areas nai s distantes
do centro da cidade do que as geracOes anteriores de m grantes.

Parece, contudo, existir wuma concentracdo de pessoas, em
certas areas, provenientes de certos grupos étnicos, tal cono
aqui se representa através da |ingua materna.

Ura explicacdo possivel para a inexisténcia de umm
tendéncia de novos tipos de fixaces nas areas periféricas é a
exi sténci a de persistentes probl emas de seguranca emtais zonas
da cidade de Maputo. As pessoas que, conb € 0 caso de nuitos
mgrantes, tiveram que deixar suas casas por razbes de
seguranca, certanmente ndo vao querer estabelecer-se noutra
areas inseguras. Qutra explicacdo é a possibilidade de nuitos
desl ocados ficarem a vier com parentes ja estabelecidos em
Maput o, o0s quais poderiam estar vivendo em qual quer parte da
ci dade. E tanbém provavel, baseando-nos nas nossas proprias
observacfes no terreno, que o uso dos distritos conb a uni dade
de analise obscurecam as diferencas dentro de cada distrito
Gs aj untanent os de refugi ados constituidos por deslocados recem
chegados sdo encontram se espal hados por toda a parte; eles
podem representar concentracfes nunma escala |local, nas eles nao
se restringema umou dois distritos.
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Costuma-se geral mente considerar 0S mgrantes nmais
recentes cono um dos grupos nai s vul neravei s da popul agcdo, por
terem sido desenraizados das suas atividades anteriores, e
devido ao |imtado acesso a terra e aos servi ¢os
gover nament ai s. Na Figura 24, os rendinentos dos mgrantes
mai s recentes, parecem geral nente ser nmais bai xos do que os dos
ndo mgrantes, especialnmente no setor formal (onde se pode
i magi nar que os rendinentos estejam altanmente correl aci onados
com o tenpo de servig¢o nunma certa posicao). O dGnico grupo que
guebra com este conportanento corresponde ao dos mgrantes que
chegaram em 1988-89, especialnente aqueles que acabaram por
arranjar atividades por conta propria. O rendinmentos nmais
altos dos mgrantes estabel ecidos, quando confrontados com os
ndo mgrantes trabal hando especial nente nos servicos fornmais,
poderi am ser explicados, em parte, pela tendéncia dos m grantes
energi rem dos nmenbros nais anbici osos da soci edade (os notivos
econdm cos foram as principais razbes de mgracdo apresentadas
por aguel es que chegaram antes de 1980).
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4. Acesso a terra usada para fins agricolas

Conforne se pode ver na Figura 25, a producdo agricola,
recurso principal de captaco de rendinentos nado nonetarios,
encontra-se de facto com mais frequéncia entre as fanilias
chefiadas por mgrantes estabelecidos do que fanilias néo
mgrantes, mas isto € nuito provavel mrente umreflexo do fato de
gue tais fanilias poderiam ser, naquela altura, nais velhas e
presum vel mente encontraremse nelhor estabelecidas que a
restante maioria. Tal conob se supunha, os migrantes de neia
i dade que chegaram tém nenos possibilidade, do que o0s no
m grantes, de se envol verem em ativi dades agricol as.
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A situacdo aparentenente anornmal dos dois ultinos grupos
de mgrantes mai s recentes que parecem estar relativamente mais
envol vi dos nas atividades agricolas, do que os ndo mgrantes ou
m grantes estabel eci dos, tem varias explicacdes possiveis. O
presente nunero de chefes de fanilias mgrando durante este
periodo de tenpo é bastante pequeno, e migrando ja cono chefes
de familia, esta provavel nente |ligado com uma transferéncia por
razes de trabalho (i.e., politica e exército) e, portanto, um
rendi mrento relativanente estavel que pernmite a alguém nudar
para a producdo agricola cono conpl enento. E tanbém possivel
gue 0os mgrantes nmais recentes estivessem dispostos a cultivar
mesno as terras nmais marginais e que possivelnmente no sejam
utilizadas pelas pessoas com um nmaior |eque de possibilidades
de enprego a sua frente.
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Figura 26 Percentagem de Agregados com Cartao
de Abasteci mento, por Ano de Mgracao do Chefe
do Agregado

5. Acesso a servi ¢os governanentais

Tal cono se pode ver na Figura 26, oS mgrantes nmais
recentes apresentam mai or probabilidade de no possuirem carté&o
de abastecinento do que a popul acdo em geral. A taxa para os
al ti nos doi s gr upos de m gr ant es e especi al nente
i npressionante, enbora se deva recordar que os policias e o
pessoal mlitar, devem estar provavel nent e super -
representados, na anostra um conjunto de mgrantes que incluem
na situaco de chefe de fanilia, tem acesso a um sistena
paralelo e separado da NSA, o0 sistema de abastecinento
al i mentar do gover no.
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F. Seguranca Al inmentar e Producao
1. Font es para produt os bési cos
a. Fontes principais

Tal conb pode ser identificado na Figura 27, o NSA é a
fonte principal dos alinentos de prineira necessidade da
mai ori a dos agregados e em relaco a maior parte dos produtos
vendi dos através daquele sistema. A situacdo relativa ao mlho
branco e a farinha ndo é inteiranente clara. Enquanto o NSA
foi listado por alguns agregados cono a fonte primaria destes
produt os, e chegaram nesno a declarar terem feito conpras |4,
tais produtos nédo parecem encontrar-se facilnmente disponiveis
no NSA Consi derando os nercados segundo o0 seu grau de
i mportancia decrescente, as principais fontes de abastecinento
externas identificadas foram os nercados ndo oficiais ao ar
livre, conhecidos conb dunba nengue, |ojas privadas e bazares
ofi ci ai s.

b. Conpras na ultima semana

Enquanto que o NSA parece ser a fonte preferida para a
conpra de nuitos produtos, soémente no caso do arroz uma grande
mai oria dos agregados realizou conpras (na senmana anterior)
exclusivanmente através do NSA (Figura 28). As conpras
efectuadas na dltina semana sdo um indicador mais seguro do
atual estado das fontes do nercado alinentar do que as questdes
gerai s apresentadas na secdo anterior. Gs resultados na Figura
28 indicam que as fontes externas ao NSA eram especial nente
inmportantes no caso de farinha de mlho amarelo e 0leo, com
mais famlias conprando estes produtos exclusivanmente fora do
sistema do NSA do que dentro dele, engquanto que uma grande
percentagem dos conpradores de acuUcar serviamse de anbas
fontes. Quando expressos em ternos de peso ou vol une, por
outro lado, o quadro é um tanto diferente: conprou-se nais
m | ho amarelo, arroz e acucar dentro do NSA do que fora deste
(Figura 29).

Parece que o0s utentes do NSA tendem a conprar unma
vari edade nmior dos diferentes produtos disponiveis do que
conpram fora deste sistena. | sto sugere que 0s utentes do NSA
encontram se em nel hores condi ¢cées que a popul acdo no seu todo,
enbora ndo fique inteiranente claro se isto pode ser visto conp
uma causa ou um efeito. A falta de fundos € a principal razao
listada tanto pelas fanilias que tém direito ao NSA conb as
famlias sem direito para ndo conprarem acgUcar, Oleo e sabéo
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através do NSA, sugerindo que os utentes tém nmais dinheiro do
gue o0os nao utentes, pois aqueles que conpram fora do NSA podem
conprar 0S nesnbs itens em nuito nmenores quanti dades do que é

permtidos dentro do NSA Al ém disso, produtos de produco
| ocal cono sabbes, 06leo de cozinha, e acucar nao refinado sao
oS nesnbs tipos de items que se conpram fora do NSA Tai s

produt os sédo claranente de qualidade inferior, e mais baratos,
guando conparados com os sabbes, O6leo e acucar refinado
i nportados e vendidos através do NSA. Tanbém onde a falta de
produtos surge conb a principal razdo para nao se terem
conprado tais produtos, cono aconteceu com o mlho amarelo, a
farinha e o arroz, o dinheiro e os privilégios poderiam ser
inmportantes instrumentos para se ter acesso aos produtos

escassos. Fica claro que o NSA fornece uma transferéncia
substancial de rendimento para o0s utentes, conb alias se
detal ha na secdo seguinte. A duvida que subsiste €& até que

ponto tal transferéncia de rendinentos beneficia os sectores
mai s pobres da popul aco, em vez das pessoas rel ativanmente mais
abast adas.
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Figura 28 Alinentos de Prineira Necessidade -
Conpras na Utinma Senana, por Ninero de
Agr egados, em Per cent agem de Conpr as
Dentro/ Fora do NSA
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2. A inportancia do NSA

O NSA conecou por ser uma forma de assegurar produtos
escassos a toda a populacdo, mas continuou a funcionar nesno
depois de nmuitos produtos tornaremse nais facilnente
di sponiveis fora dele. A estrutura basica do NSA pernanece a
mesma, ainda que se tenha desenvol vido uma nova explicacdo para
a sua existéncia. A sua funco atual é apoiar o rendi mento dos
grupos de pessoas nmai s pobres da popul agéo.

O sistema de "rede de seguranca alinentar" existente, do
gual o NSA é uma parte, €é frequentenente acusado de, na
pratica, excluir os mgrantes nmis recentes, e que SO
consi derados conb aqueles que se encontram entre 0S nais

necessitados da popul acéao. Ao nmesno tenpo, o0 sistema €
criticado por colocar o poder de aprovacdo e em ssao de cartdes
de racionanento nas nAos de burocratas |ocais. Exi ste a

preocupacao de que estes possam estar a usar a sua autoridade
para extrair excedentes das rendas ou para favorecer outros
aspectos dos seus interesses pessoais. A nedida em que os bens
se tornam nmmis acessiveis através do setor privado, o0 que
contraria um dos objetivos originais do sistema, una naior
atencdo passou a ser dirigida para o alcance do programa em
ternos de pronoco da transferéncia da renda para o0s pobres.
Fi nal nent e, 0s ef ei t os do progr ama a | ongo prazo,
princi pal nente em ternos do possivel desincentivo da producéo
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| ocal e do nmercado privado, sao tanbém vistos cono sendo notivo
de preocupacéo.

O nivel de cobertura do sistema NSA tanto em ternos de
posse do cartdo conob da possibilidade que da para fazer
compras, foi o foco de uma seccdo do questionario. Esta seccao
incluia tanmbém questdes sobre o0 tenpo necessario para o0 se
conseguir um cartao e, onde este ndo existisse, as inpressdes
dos inquiridos sobre os notivos porqué nao tinham acesso (isto
sem contar 0S casos em que a questo ndo se aplicasse a pessoa)
um cart ao.

Mai s de 85% dos agregados inquiridos indicaram que tinham
um cartdo de abastecinento e, portanto, em principio tinham
acesso ao NSA. Se bem que se tenha sugerido que a concentraco
do poder na autoridade |ocal podesse ser um obstaculo para a
obtencdo de um cartdo, isto no parece ter sido um grande
problema entre os individuos abrangi dos pelo nosso inquérito
Entre aqueles que ndo tinham cartdo aproximdanente 18%
decl araram que no di spunham os docunentos necessarios, 11% néo
tinham as reconendacfes necessarias, 4,4% ndo sabiam cono
requerer, e 4,4% ndo queriam um cartao. Somente um
entrevistado (representando 2,2% das fanilias sem cart des)
citou a autoridade | ocal conb um obstaculo. Reforcando a ideia
segundo a qual os requesitos admnistrativos ndo representam
uma barreira significativa para a naioria dos candi datos, mais
de 67% dos possuidores de cartao receberam o0s seus cartdes em
nmenos de seis neses, e outros 12% foram entregues dentro de um
ano (aproxi madanente 16% no tinham a certeza do tenpo
necessari o para conseguirem um cart ao).

Todavia, tal cono ficou docunentado anteriornente, na
Figura 26, parece que o NSA tem poucas possibilidades de servir
0s recent es m gr ant es, nmesno sabendo que estes sao
provavel nente um dos grupos nmai s necessitados. E muito faci
i magi nar uma explicacdo que nao depende necessarianente dos da
i neficiéncia dos requesitos burocraticos. O NSA restringe-se a
Maputo e Beira e o0s cartbes apenas sao validos onde sao

emtidos. s mgrantes que possuam cartdes emtidos noutro
| ugar teriam de obter um novo carto. Gs que vieram de areas
que nado so abrangidas pelo NSA tinham uma desvantagem
adicional, pelo facto de nao estarem famliarizados com o

si stema ou procedi nent os.
a. Ni vel de uso
A Figura 30 ilustra a inportancia do NSA cono fonte de
varios produtos basicos. Por uma varedade de razes os

possui dores de cartdes nem senpre conpravam O nmaxi no permtido
pel o sistema de raci onanent o.
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As razdes apresentadas para a nédo utilizaco do NSA
variavam conforne o tipo de nmercadoria. Para os graos basicos,
a razao nmais conmum apresentada foi que no havia o produto.
Para nercadorias de nmaior valores a razdo nmais inportante
apresentada foi a falta de dinheiro. Para o arroz e o mlho
amarelo, mais do que em relagco a outros cereais, surgiu um
mai or nurmero de pessoas declarando a falta de dinheiro cono a
razdao nmais inportante, mas nesnb isto pode ter diferentes
razes. O arroz, sendo de certo nodo de luxo, foi considerado
muito caro conparativanente aos outros cereai s conprados em sua
substituico (dentro ou fora do NSA). O mlho amarelo, por
outro lado, é um dos alinentos de prineira necessidade mais
barat os, de nbdo que é provavel que o consunb apenas tenha sido
nodi fi cado para as quanti dades nenores disponiveis em outros
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Mer cadori a Uni dades Preco Oficial Preco Di f erenca Total de Por cartao
conpr adas Par al el o transferéncia (em neticais)
(em neticais)
M1 ho Anmar. 2142 190 456 266 569772 2020, 5
Farinha 352 250 409 159 55968 198, 5
Anar .
Arroz 1684, 5 756 892 136 229092 812

Agucar

1421, 5

730

228861, 5

811,

d eo

232, 9

1740

2915

273657, 5

970,

Sabédo

226

1178

1322

32544

115

1389895

4928,

N | Ao |
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G Acti vi dade Horticola e Machanbas

O tipo de atividade agricola nmais conum foi a producdo nas
machanbas, com 36, 89% dos agregados declarando possuir al gum
ti po de producéo. O mlho amarelo foi a cultura geral nente
mais produzida (veja figura 34), mas a naior parte dos
agregados com activi dade agricola produziam dois ou nais tipos
de culturas, incluindo mlho amarelo e branco, arroz, mandi oca,
bat at a doce, abdboras, feijao e anmendoi m

A atividade mais inportante que se seguiu foi a producédo
animal ou seus derivados, envolvendo 29,7% dos agregados,
seguido da producdo local de vegetais para wuso famliar
(21,95% e producdo de horticolas destinadas ao nercado
(20, 12% . Patos e galinhas foram os aninmais nmais conuns, com
mai s de 25% dos agregados possuindo um ou outro, ou anbos. As
verduras |ocais, visando prinmarianente o uso na cozinha, foram
o tipo de culturas mais encontradas, seguindo depois a alface e
couve entre o tipo de variedade de vegetais destinados ao
nmer cado. Ura proporcao substancial dos agregados envol vidos
num certo tipo de atividade agricola encontravamse tanbém
envol vidos numa ou nais do que una atividade agricola de outro
tipo.

Conb se pode ver na Figura 37, de uma nmaneira geral a
producdo nas machanbas era destinada prinmarianente ao consuno
do agregado famliar, nmas a producao de alface, repolho e, em
menor quantidades, a cebola, eram principal mrente destinadas a
venda. Proporcbes significativas da producdo de tonates,
"vegetais locais", e frutas tanbém eram vendidas, enbora a
mai or desses produtos fossem reservados para 0O consuno

famliar.
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H. Posse de Terra, Uso e Conflito
1. Padr 6es de Uso

Conb se pode ver nas Figuras 38 e 39, o0 uso da terra
encontra-se intimanente associado a |ocalizacdo geografica e
tamanho do terreno. O uso de terra para fins agricolas €& nais
provavel nas zonas periféricas, nmais precisanmente onde ainda
existe terra e os direitos de uso da terra sdo nais baratos
e/ou mais facil mente obtidos; isto verifica-se nas areas onde o
acesso as fontes permanentes de agua permte o cultivo
intensivo de produtos de alto valor nonetéario, cono acontece
nos Distritos IV e V. Este efeito é de certa forma exagerado
pelo facto de a posse de terra nas areas que no foram
abrangi das pelas entrevistas (i.e. em "outro Mputo") pudesse
ser principal nente residencial, unicanmente se fosse ocupada por
al guém que no pertencesse ao agregado. Na presente situacao
legal e institucional isto ndo é o tipo de esquema nmais
susceptivel de ser geral nente admti do.

Rre.-of cases
0 |
178
[ 7] Use type
%60 |
| .
IR ResiERAY [Use
w | o sawam]
130 |
® Agriculturg

128
] -

55 1|
50 108
45 %
4

35

30

0.06-0.1 Ha 0.21-0.3 Ha 04195 Ha 1.1-5.0 Ha

Area in hectares

Figura 39 Uso da Terra Segundo a Area

E provavel que o tamanho de umterreno esteja inversanente
relacionado com o valor atribuido ao direito de uso nos
terrenos |ocalizados em areas proxinmas de oportuni dades de
enprego ou com outras conodi dades urbanas. Estes terrenos
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provavel mente sero nenores em tanmanho pelo facto de serem nais
car os.

2. Aqui si cdo e posse de terra

Sob a constituicdo nocanbi cana de 1975, revista em 1979 e
1990, toda a terra €& propriedade do estado, e nao ha
propri edade privada da terra emtanto que tal. Os direitos de
usufruto apenas podem ser concedi dos pelo estado, a individuos
ou "pessoas colectivas" (i.e. enpresas ou cooperativas com
personal idade juridica reconhecida e capazes de contrairem
contratos), aparentenente em varias formas diferentes. A
Figura 40 apresenta o0s trés principais tipos de posse
docunentadas entre o0s agregados da anostra peri-urbana que
decl araram possuir terra. A ocupacdo sinples sobressai cono a
forma principal de posse de terra (i.e., ndo ha titulo de
direito de uso).
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Figura 40 Tipo de Posse
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Gs titulos referidos pelos entrevistados, na Figura 40,

ndo sdo realnente titul os de posse que garantamtitulo sobre a
terra proprianente dita mas, nais precisanmente, titulos de uso
e aproveitamento da terra, garantindo apenas o direito de uso.
OCs donos de tais direitos ndo esto autorizados a transferir os

terrenos para outras pessoas vivas, quer seja atraves da venda,
de contratos de arrendanento, ou cono penhor da terra e

garanti a. Gs direitos podem tanbém ser de duracdo |imtada,
particularmente quando a terra € usada para fins "econdOm cos”
(i.e., producdo). Gs direitos de uso podem no entanto, ser

garanti dos de forma definitiva, mas sujeitos aos

direitos de doninio inerentes ao estado e podem neste caso
ser transferidos cono heranca depois da norte do possuidor do
titulo original.

Al ém da concessao (ou aluguer) dos direitos de usufruto
por parte de varios organisnos do governo, este reconhece a
aquisicdo e a transferéncia dos direitos de uso de terra por
heranca, tal cono se nencionou atras, e por "sinples ocupacao”,
anbos em ternos de transacOes passadas e futuras. O dltino
terno abrange a ocupacdo e uso efectivo de terra, cujos
direitos ndo tenham sido previanente assinal ados, ao |ongo de
um periodo nédo especificado de tenpo, mas que deve exceder, na
mai ori a dos casos, os 10 anos. Contudo, o reconhecinento | egal
do direito de uso da terra ndo depende da posse de um titulo.
Exi ge-se a quem adquira direitos de uso da terra que construa
infra-estruturas e col oque no terreno 0 equipanento
necessarios a realizacao dos objectivos para o0s quais o0s
direitos de uso foram concedidos. A Figura 41 destaca os nei 0s
princi palmrente utilizados, para a aquisi¢co de terrenos, por
parte das familias da anbstra que declararam possuir terras.

As concessodes de direito de uso, pel as aut ori dades
governanentai s |ocais, representam aproxi madanente umterc¢o dos
casos docunent ados. A heranca representa um adicional de 26%

dos casos. O interessante neste caso € que 10% das posses de
terra foram supostanente conpradas de pessoas privadas e outros
5% arrendadas de pessoas privadas. Estas transaccdes entre
pessoas vivas, supostanente ilegais, refletem a existéncia de
um nmercado de terra informal nao ofi ci al
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Figura 41 Aquisicao de Terra
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3. Conflitos

Com o0 inicio do Programa de Reforna Econ6mca, a
especul aco surgiu senpre que, ou até ao ponto em que o donminio
privado da terra era permtido. |Isto, e o crescente retorno a
terra agricola, resultante da |iberacdo dos precos do nercados
de produtos, tém alguns dos factores apresentados cono estando
a originar um aumento dos conflitos de terra e dos direitos de
uso da terra. Al guns exenplos do tipo de conflitos provaveis,
sob o actual regine, incluiemsituacfes onde um individuo tenha
ef eti vament e usado um pedaco duna propriedade, nas por umtenpo
menor que O necessario para reivindicar a terra com base no
direito de ocupacdo, ou onde se questione o facto de a terra
ter sido usada para os fins preconi zados ou se os nel horanent os
exi gi dos foramrealizados.

110.00%
®ccurance of
100.00% _ different types
%0.00% . Ne cenflicts
30.00% . @ne type enly
70.00% | .Two er mere
60.00% | .Three or mere
50.00% | . Ne respense
40.00%
30.00%
20.00% |
10.00%
000% | [ .

Figura 42 Conflitos REIaC|6nados coma Terra
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A referencia a conflitos nao foi excepci onal nent e

frequent e, t al conb  se ilustra na Figura 42, mas
apr oxi madanente 10% dos entrevi stados afirmaram que esperavam
ter algum tipo de conflito no futuro. Entre aqueles de

declararam ter conflitos, a admnistracdo local surgiu cono o
antagoni sta principal, sugerindo que a terra ja em uso possa
ter sido objecto de re-distribuicao. Entre aqueles que
possuiam titulos de posse, o0s agricultores privados foram
apresentados conmb a nmior fonte de conflitos para 0S Nnossos
inquiridos. Isto poderia ser o resultado de uma nai or propenso
para o registro fornmal da terra nas areas agricolas nais ricas,
onde o0s interesses em disputa seriam mais frequentes e a
probabi | i dade de conflito, consequentenente, naior
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_ V. LIMTAGOES DO ESTUDO E
SUGESTOES PARA O ESBOGO DE FUTURAS PESQUI SAS

A Ef eitos dA Interrupcdo Prematura do I nquérito

Tor nou-se inpossivel conpletar o inquérito conb tinha sido
programado. Probl emas de falta de seguranca tornaram i nprudente
a continuacdo do trabal ho, precisanente na altura em que se
previa acabar com as entrevistas progranmadas para as duas
ultinmas areas (Matola e Matola Gare). Isto reduziu o anbito
geografico do inquérito e o tamanho geral da anostra (em
apr oxi madanente 100 casos).

A anostra inicial incluia todas as redes correspondentes
aos criteérios estabelecidos. Ela foi estratificada com base no
nunero de entrevistas previstas para cada espaco da rede, em
conform dade com a densi dade da popul acdo. O factor aleatério
no processo de seleccdo surgiu dentro de cada espaco da rede;
as areas em si ndo foram explicitanmente sel eci onadas ao acaso.
A realizaco de |levantanmentos adicionais dentro das éareas ja
sel eccionadas teria conpronmetido a estratificacdo do processo
de anobstragem a ndo ser que se aunmentasse a escala de toda a
estrutura da anostra. Isto teria sido |ogisticanmente
i npossivel, tomando em conta as |limtaces de tenpo a que
est avanos constrangi dos.

As areas dei xadas de fora, conp resultado da deci sdo de se
encurtar o trabalho de canpo, conpartil ham de al gunas
caracteristicas peculiares que, a seremincluidas neste estudo,
ter-se-iam rel evado, de algunma forma, um tanto problenmaticas.
Tanto a Matola cono a Matola Gare foram e sao concentracdes
urbanas em certa nedida separadas de Maputo. A prineira,
surgiu conb unma zona residencial para os trabal hadores da zona
industrial mais proxim, e a uUltinma surgiu em redor de uma
estacdo ferroviéaria. Isto é de certo nodo diferente dos casos
em que as conunidades se agrupam na cintura da C dade de
Maputo, tendo conb centro esta area netropolitana; até certo
ponto, poderianbs ter de facto incluido anpstras de centros
menores da area peri-urbana mai s separada. Todas essas regi 6es
possuem caracteristicas particulares e diferentes do resto da

area peri -urbana. Matola €&, com efeito, uma area nuito nais
abastada, constituida em grande parte por casas do tenpo
colonial, enqguanto a area a volta de Mtola Gare fica
prati canente abandonada todas as noites, por causa da

i nseguranca, de nodo que existe um problema de definicdo, pois
pode-se questionar até que ponto se poderia considerar esta
ultima zona conb estando efetivamente habitada. Contudo, o
tamanho total da anostra, 330 agregados e 2675 individuos, €
uma anostra geral nente suficientenente anpla para docunentar a
variaco do perfil socio-econbmco e caracterizar correctanente
a area peri-urbana, particularnente a éarea peri-urbana da
ci dade de Maput o.
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B. Met odos de Anpstragem

Tal conp ja se referiu atras, o método de anostragem néao
foi aplicado em todos os casos, particularnmente no periodo
inicial do |evantanento. Em alguns casos as residéncias
sel eccionadas para as entrevistas foram identificadas por
responsaveis l|locais, com base em critérios sinples cono, por
exenplo, a nera selecco de um conjunto de casas em certos
guartei rdes sel ecci onados. s potenciais efeitos de tais
desvios na fidedignidade da anpbstra foram de certo nodo
aliviados, pelo facto de os nmesnos no terem sido determ nados
por qual quer tipo de preconceito identificavel. A ém disso, a
mai or parte desses casos ocorreram em bairros distantes que
mesnmo antes do | evantanmento eram consi derados mai s honbgéneos,
nas suas caracteristicas soOcio-econom cas, do que todos os
outros situados nmais perto do centro urbano.
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VI .
RECOVENDAQCES PARA A FASE |1 DA PESQUI SA

Varios resultados inportantes sobressai em desta pesquisa,
al guns dos quais tém inplicacbes para o trabalho da Fase 1I1.
Em relaco aos nercados financeiros, fica claro que existe um
pot enci al de poupanca entre a popul acdo peri-urbana. O nai or
nivel de actividade de poupanca fornmal, do que actividade de
enpréstino formal, confirma um consenso, muito generalizado,
segundo o qual é muito nmais efectivo alcancar-se a clientela
mar gi nal dos paises nenos desenvol vidos, através da criaco de
facilidades e servicos de poupanca, do que através de servic¢os
de enpreéstino. Afinal de contas, para que os adm ni stradores
das agénci as bancarias formai s possam decidir aceitar depdsitos
de poupanca ndo necessitam de nenhuma informacdo sobre a
i donei dade do credor. Assim é claro que ha uma base para
nobi | i zar depésitos de poupanca nas areas peri-urbana, com
custos de transacdo muito nmenores do que nas areas rurais mis
di spersas.

s grupos de poupanca informais sédo tanbém bastante
visiveis neste |ocal. Isto cria um potencial para se
est abel ecer cooperativas de poupancas e de crédito popular,
| ocal i zadas e adm ni stradas |ocal nente, entre os grupos soécio-
econom cos segnentados e correspondentes ao actual perfil de
poupador - enpr est adores informais em xitikes. Esta iniciativa,
| evada a cabo através de uma instituicdo capaz, conb € a Wrld
Council of Credit Unions (WOCCU), poderia contribuir para a
privatizacdo dos servigcos financeiros e a expansdo dos
intermedi arios financeiros nao-bancarios e senm-formais para
fora do sector bancario fornmal existente. Em Africa existe
geral mente, uma historia encoraj adora de novi nentos de unies de
crédito bem sucedidas e que cresceram a partir de una vasta
gama de grupos de poupancas i nfornais. Nao ha nenhunma razéo
para se pensar que isto nao funcionaria em Mcanbi que.

Com respeito ao crédito formal e informal, a docunentacéo
obtida no inquérito foi escassa, particularnente em relaco a
actividade de crédito formal. Nado se obteve infornmacéo
suficiente para se determnar o grau de fragnentacdo ou
integracdo entre os nercados financeiros formais e informais
exi stentes na zona peri-urbana de Maputo. Una série de estudos
de casos adicionais poderiam docunentar as possiveis |igacdes
entre os servigcos financeiros formais e infornmais. I sto
poderia ser feito através de entrevistas a pessoas que
obtiveram crédito bancario, a partir duma anostra de mutuarios
sel eccionados no BM e no BPD e |ocalizados nas areas peri-
urbanas. O objectivo desses estudos deveria ser determ nar oS
elos de ligacdo e niveis dos servicos financeiros informais que
estejam a beneficiar a clientela dos conerciante-grossi stas que
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sdo mutuari os do sistema fornal.

Com respeito aos nercados de terra, €& claro que o
inquérito basico foi incapaz de docunentar, de forma anpla e
conpl etanente satisfatoria, a dinenso e natureza das disputas
de terra, a natureza inforrmal do arrendanento e vendas de terra
gue actual nente estejam a ocorrem na area peri-urbana. Mas
ficou evidente que existem conflitos e algunmas vendas. No
entanto, o inquérito basico ndo podia ser 0 instrunento idea
para se explorar, com profundi dade, tais questdes.

Portanto, reconenda-se a realizaco duma série de estudos
de caso, a fim de se docunmentar nmis claranente a natureza das
di sputas que ocorreram e a fornma cono elas foram resolvidas.
Da nmesma forma, estudos de caso especialnmente definidos
deveriam ser dirigidos as fanilias dos Distritos IV e VI, onde
a atividade agricola € nmais provavel. Estas entrevistas
poderi am ser progranmadas com o objectivo de se estudar, com
mai or detal he, a natureza da posse; o nivel dos arrendanentos,
das vendas e das conpras que estejam de facto a ocorrer, e 0s
ternos e condi¢cdes dessas transacdes, ao nivel da terra
agricola; o papel das autoridades locais, ou de nivel nais
alto, em tais transacdes, e a diferenciaco dos perfis de
seguranca de terra, segundo as caracteristicas dos agregados
(i.e. os ocupantes antigos vesus recentes mgrantes; o nivel de
educacdo ou participacdo dos nenbros da familia no mercado de
trabal ho, etc.).

Fi nal nente, em relaco ao nercado de trabal ho, fica claro
que as actividades do sector conercial predomnam entre a
popul acdo peri-urbana, especialnente para as nulheres que
trabal ham por conta propria. Uma docunentaco nmais profunda e
uma anal i se da actividade de venda nas ruas e nos nercados era
necessaria, para se entender cono as fanilias peri-urbanas
conseguem utilizar as suas actividades e enfrentrar as
condi ¢cBes econdém cas precarias em que se encontram Seria uti
estimar, em particular, o] rendi nent o | i qui do dest as
actividades, a fimde se poder corrigir as inpressdes iniciais,
criadas pelas estimativas de rendinento bruto feitas a partir
do inquérito basico peri-urbano. Tanbém fica claro que ha uma
i nfluénci a substancial do género emrelaco ao tipo de conercio
ef ectuado pel os honens e pelas mul heres. Em qual quer plano de
pesqui sa destinado a docunentar a penetragco dos nercados e
fontes de rendinento informais, o0s estudos de caso sobre as
atividades profissionais deveriam reconhecer e aprofundar a
di f erenci aco de género.
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